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Kvalita Eeskych vyvozd a dovozd Kvalifikace pomoci vyvoje jednotlivych cen

Abstrakt

Ptedkladdana studie se zabyva aktudlnim tématem konkurenceschopnosti ¢eskych vyvozii na
zahrani¢nich trzich. Jejim predmétem je kvalita vyvaZeného a dovaZeného zboZi na konkrétnim
ptikladu obchodu mezi CR a jejim nejvyznamngjsim obchodnim partnerem - Evropskou unii
(EU)". Cilem vyzkumu je poskytnout podrobné&jsi pohled na strukturu ¢eskych vyvozi a dovo-
70 z hlediska jejich kvality a ovéfit, zda se s rostoucimi objemy vyvozi na tyto trhy, zaroven
zvysuje i kvalita exportovaného zbozi, jaka je konkurenceschopnost CR na evropskych trzich,
popiipad¢ jaké jsou pietrvavajici rozdily ve struktufe a kvalit¢ nasich exporti. Empiricky vy-
zkum je proveden na zaklad¢ kvantifikace kvality pomoci vyvoje jednotkovych cen vyvozi
a dovozii dosahovanych v obchodé mezi CR a EU v letech 1999-2003 pro jednotlivé kategorie
zboZi.

Podrobnd analyza vyvozii a dovozli naznacuje, Ze v pozadi uspé$ného rlistu objemu zahra-
ni¢niho obchodu CR v n&kolika poslednich letech stoji z &sti rostouci kvalita domacich vyvo-
zl. Pomoci kvantifikace kvality jednotkovymi cenami se ukazuje, Ze u vétSiny Ceskych vyvoz-
cl na evropsky trh stale ptfevazuje konkurenceschopnost cenami. Zaroven s tim vSak dochazi
k rostoucimu vyznamu a stale vétsi uspésnosti (mefeno hodnotami dosaZzeného obratu a kladné
obchodni bilance) kvalitou konkurujicich odvétvi. Vyznam rostouci kvality a technologické
naroc¢nosti vyvozil potvrzuje jejich pozitivni dopad na ekonomicky vyvoj, ktery se na prvni
pohled odrazi ve vysokych hodnotach dosazené kladné bilance zahrani¢niho obchodu. Jeho
podstatou vSak musi byt i nadale zvySovani technologické urovné a miry ptidané hodnoty.
V obchodé CR se zemémi EU stale pietrvava nerovnovaha (i pies kladnou obchodni bilanci)
mezi kvalitou dovdzeného a vyvazeného zbozi, nicméné vyvoj ukazuje na snizovani této ne-
rovnovahy. Rozdily mezi dovazenou a vyvaZzenou kvalitou spocivaji ptedev§im v charakteru
zbozi; zatimco v dovozech prevladd zbozi s vyssi ptfidanou hodnotou (a vysSimi kilogramo-

v

jednotkovymi cenami.

Graf 1: Dovozy a vivozy CR - EU v letech 1999-2003:
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'EU je rozuméno EU-15, tedy Evropska unie pied rozsitenim v kvétnu 2004.
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Konkurenceschopnost,
kvalita a vyuZiti
kilogramovych cen

KONKURENCESCHOPNOST ekonomiky jako celku je velmi komplexni pojem a souvisi
s mnoha faktory, mezi které patii naptiklad ekonomicka vyspélost zemé a Zivotni Groven oby-
vatelstva, produktivita prace a vySe mezd, mira investic a technologicka Uroven v zemi, mé-
novy kurz ¢i hospodaiska politika a dalsi. Kvalita vyvazeného zboZi je také jednim z faktort,
které vyznamné ovliviiuji konkurenceschopnost vyvozcili na zahrani¢nich trzich.

Charakter konkurence spocivajici na kvalit¢ méa velky vyznam pro ekonomicky riist roz-
vojovych a tranzitivnich ekonomik. Pro zemé rizné ekonomické urovné lze obecné ocekavat,
ze ty s niz§imi ndklady (pfedevsim rozvojové a v transformaci) se budou v mezinarodnim ob-
chodé¢ specializovat pfedev§im na cenové citlivd odvétvi, ve kterych mohou svoji kompara-
tivni vyhodu (nizké vyrobni néklady) vyuzit k dosazeni podilu na zahrani¢nich trzich nejlépe.
Konkurence kvalitou je vyznamnym faktorem pro uspéch v zahrani¢énim obchodé¢ predevsim
u vyspélejSich zemi, ve kterych musi vyrobci €elit vysokym nakladim (tyto zem¢ maji obecné
vy$$i mzdy a vyrobni naklady). Vyssi kvalita vyvaZeného zboZi se tak pro né stava komparativ-
ni vyhodou, kterd jim zajiSt'uje konkurenceschopnost na trzich ve srovnani s méné¢ rozvinutymi
ekonomikami.? Zaroven ,,v ekonomikach s vysokymi piijmy na osobu spotiebitelé nepoptavaji
pouze veétsi objem zbozi, ale i jeho vétsi vybér a vyssi kvalitu®.?

Konkurence kvalitou ze strany vyspélejSich zemi je tedy vyznamna, nebot’ vytvaii tlak, ktery
je pro vyrobce z mén¢ vyspélych zemi jistym hnacim motorem ke zvySovani Grovné kvality
jejich vlastni produkce a to v zdjmu zachovani si (¢i ziskani) podilu jak na domécich tak na za-
hrani¢nich trzich. Tento typ konkurence tak podporuje nejen jejich vyssi konkurenceschopnost
na mezinarodnich trzich, ale i celkové vyssi ekonomicky riist a redlnou konvergenci k tirovni
vyspélych zemi.

Teorie zahrani¢niho obchodu je v soucasné dob¢ spojenim klasického konceptu kompara-
tivni vyhody (objasiiyjici pfedev§im meziodvétvovy obchod mezi zemémi riizné ekonomické
vyspélosti a vybavenosti faktory) a modeli nedokonalé konkurence a vynosu z rozsahu, které
vychazeji z diferenciace (odliseni) produktu a specializace.” Tyto teorie se snazi vysvétlit vetsi-
novy podil vnitroodvétvového obchodu (intra-industry trade-1IT) mezi vyspélymi ekonomika-
mi (nebo zemémi podobné ekonomické trovné) na zaklad¢é nedokonalé konkurence, diferenci-
ace produktu a vynostl z rozsahu.

2 Aiginger (2000), str. 1
3 ECE UN (2004), str. 153, vlastni pieklad
* viz napt. Fontagné et al (1997), str.7
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V ramci vnitroodvétvového obchodu l1ze oéekavat, Ze se zemé odlisSné ekonomické urovné
budou mezi sebou angaZovat ve vertikalné diferencovaném obchodé se zbozim rizné kvality.’
Mén¢ vyspélé ekonomiky se budou specializovat na nizsi aroven kvality, kterou jsou schopné
vyrobit, zatimco vyspélé zemé (ve kterych je zpravidla vyssSi koncentrace high-tech odvétvi,
které ve velké mife investuji do technologicky naro¢nych odvétvi a R&D, a které jsou lépe
vybaveny kvalifikovanymi zdroji), se budou specializovat zejména na vyss$i segmenty kvality.®
Rozvijejici se ekonomiky, které jsou predisponované nejprve k vyrobé nizsi kvality na arovni
technologicky nenaro¢nych sektorti, budou nejprve v ramci svych moznosti a se stavajicim vy-
bavenim zvySovat kvalitu v rdmeci téchto odvétvi. Pokud se zacnou specializovat na high-tech
odvétvi, v jejich ramci budou schopny vyrabét nejprve pouze v segmentech s nizkou kvalitou.
Pro ekonomicky rist, dosazeni vys$i konkurenceschopnosti a tim i vys§iho pfinosu ze zahra-
ni¢niho obchodu transformujicich se ekonomik je jednou z nezbytnych podminek zmensovani
technologické propasti existujici mezi nimi a vyspélymi zemémi.

Konkurence cenou a/nebo kvalitou

Obecn¢ existuji pro kazdého vyvozce (respektive kazdou firmu) dvé zékladni moznosti zis-
kani a udrZeni si podilu na trhu. Na zaklad¢ svych moznosti (ndklady, podminky trhu) a své
strategie (diferenciace, typ produktu apod.) mohou firmy svymi produkty na domacich i me-
zindrodnich trzich konkurovat cenou a/nebo kvalitou. Zakladnim kritériem konkurenceschop-
nosti firmy je jeji schopnost vyrabét pii nizkych (resp. minimalizovanych) nékladech. Plsobi-
-li firma v prostfedi s vysokymi vyrobnimi naklady (pifedev§im mzdovymi), musi k zajiSténi
svého podilu na trhu dosahnout efektivnéjsi vyroby a to zvySovanim produktivity vyrobnich
zdroji. Toho mtze dosahnout naptiklad pomoci vyspélejsich technologii. Dal§i moznosti firmy
jak konkurovat na domacim ¢i zahrani¢nim trhu je pomoci odliSeni své nabidky od ostatnich
firem, coz je podstatou diferenciace produktu.

V piipad¢ horizontaln¢ diferencovaného zbozi (diferenciace nabidky vétSim vybérem zbozi
nebo nabidkou zbozi s odliSnymi vlastnostmi stejné kvalitativni arovné) je klicova predevsim
cenova konkurence. V tomto piipad¢ je podstatou ziskavani si podilu na trhu to, Ze takto dife-
rencované produkty jiz spotiebitelé nepovazuji za substituty. Pfi zméné ceny jednoho druhu
zbozi tedy nepiechazeji vzhledem k odliSnosti produkti k jeho substitutiim a jsou ochotni ak-
ceptovat zbozi 1 za vyssi ceny. Firmy se tedy orientuji na urcitou skupinu zdkaznika s jistymi
preferencemi a na zékladé¢ toho jim mohou urcovat riizné ceny.

Druhou moznosti ziskani ¢i udrzeni si podilu na trhu je konkurence kvalitou, tedy varianta,
kdy firmy vertikaln¢ diferencuji své zbozi (nabizeji de facto stejné vyrobky jako ostatni vyrob-
ci, ale odlisné kvality) a specializuji se na urCitou uroven kvality.

Podstatou samotné kvality je zvySovani hodnoty produktu ptiddvanim ¢i jeho obohacovanim
o dodatecné vlastnosti, které Cini tento produkt pro kupujiciho (spotiebitele, vyrobce ¢i inves-
tora) hodnotnéj$im a atraktivnéj$im’. Tyto dodate¢né vlastnosti se mohou projevit na fyzickych
charakteristikach produktu (naptiklad odolnost, trvanlivost, vykonnost) nebo mohou byt ne-
hmotného charakteru (spolehlivost, sluzby zahrnuté do vyrobku, zaruka, znacka firmy apod.).®

’> Fontagné et al (1997), str. 7

¢ Aiginger, Wolfraym-Schnitzer (1996)
7 Aiginger (2000), str. 5, vlastni pteklad
8 Tamtéz
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Kvalita mize mit také Cisté subjektivni rozmér, spotiebitel hodnoti jako kvalitnéjsi ten produkt,
ktery spliluje jeho konkrétni pozadavky a odpovida jeho preferencim. Z nehmotnych vlast-
nosti v tomto smyslu souvisi kvalita zejména se souvisejicimi sluzbami, ale také s obchodnim
¢1 legislativnim prostfedim v zemi (napiiklad dobré jméno dodavatele, vymahatelnost prava,
mira administrativnich prekazek souvisejicich s obchodem, ale také mira regulace trhi, pravni
ochrana odbératelti apod.). ZvySovani kvality je z pohledu vyrobce spojeno napiiklad s pou-
zitim kvalitnéj$ich materialti, dodate¢nym zpracovanim produktu, zajistovanim souvisejicich
sluzeb, pouzivanim spolehlivéjsich a vyspélejsich technologii vyroby, atd.

Z podstaty kvality vyplyva, ze ptfiddvanim dodate¢nych vlastnosti produktu zvySuje firma
svymi aktivitami jeho hodnotu. Zpravidla se ji tim vSak na vyrobu této vyssi kvality zaroven
zvysuji néklady. Cim vice v sobé& obsahuje vyrobek dodatednych pouzitych vstupt (materialu,
prace, technologii, investic, sluzeb, atd.), tim vyssi je jeho celkova ptfidana hodnota. Tim vyssi
je také cena, za kterou bude firma vylepSeny produkt prodavat. V tomto ptipad¢ konkurence
tedy zalezi na tom, nakolik vyzaduje zvySeni kvality produktu vyssi naklady (které se promit-
nou ve vyssi cené), a ochoté spotiebitele platit za kvalitnéjs$i produkt vyssi cenu.’ Cilem firmy
je tedy zvySovat ochotu zakazniki platit za kvalitn€jsi produkt, ktery ji kompenzuje jeji vyssi
naklady (a samoziejme¢ umozni 1 dosahnout zisku). Moznosti jak konkurovat je pro firmu bud’
piimo zvySovat kvalitu vyrabéného zbozi nebo zvySovat ochotu spotiebiteli platit vyssi ceny'®
a to pomoci riznych firemnich strategii jako je marketing, reklama apod. (Zde muze jit o kva-
litu pouze abstraktné vnimanou spotiebiteli, nebot’ ptidana hodnota miize spocivat také pouze
na napadu k ovlivnéni a upoutani zékaznika a redlna kvalita mezi reklamou diferencovanymi
produkty ani nemusi byt odliSna. Nicmén¢ efekt je stejny, spotiebitel ptitazuje danému produk-
tu vys$si hodnotu a je ochoten zaplatit vyssi cenu).

Zékladem tohoto typu konkurence je to, Ze ,,pokud na trhu existuji dva produkty odlisné kva-
lity za stejnou cenu, spotiebitelé si vZdy vyberou kvalitnéjsi vyrobek®.!"! Pokud s vyssi kvalitou
hodnota vyrobku pro spotiebitele a jeho ochota platit za toto zvySeni kvality vzroste natolik, ze
jeho uzitek vzroste pii koupi kvalitnéjsiho, 1 kdyz drazsiho vyrobku, udrzi si firma podil na trhu
1 ptes své vyssi ceny.Pro firmy specializujici se na vyrobky vyssi kvality bude existovat mensi
konkurence, protoze poptavka po takovém druhu zboZzi je méné citliva na ceny.

Vedle téchto dvou zédkladnich moznosti konkurence samoziejmeé existuji 1 dalsi piipady. Na-
piiklad pokud se firmé podati zefektivnit vyrobu natolik, Ze vysoka kvalita jeji produkce a so-
fistikovanost vyrobniho procesu sniZi ndklady tak, Ze bude moci konkurovat cenou 1 kvalitou,
mohou se oba ptipady konkurence prolinat. V dal$im extrémnim piipad¢é se mize firma diky
své natolik specifické vyrob¢ ¢i produktu stat monopolistou, ziskat maximalni podil na trhu
a urCovat si ceny sama bez ohledu na svoji specializaci v kvalité. Pti roz§ifovani ptisobnosti
firmy na mezinarodni trhy, coZ je v dneSnim globalizovaném svété viceméné nevyhnutelné,
bude jeji tspéch v jednotlivych typech konkurence zaviset na tom, do jaké miry existuje pro jeji
produkt konkurence v daném segmentu kvality v jinych zemich a také na existujici strukture
trhu dané komodity.

° Sutton (1986), str. 394
10 Aiginger (2000)
11 Sutton (1986), str. 393
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Kilogramové ceny a jejich vyuZiti ke kvantifikaci kvality

Kilogramové (nebo obecné jednotkové) ceny jsou jednim ze zakladnich ukazatel pouZziva-
nych k hodnoceni kvality mezinarodné obchodovaného zbozi.'? Kilogramové ceny jsou defi-
novany jako nomindlni hodnota vyvozi X (resp. dovozii M) na fyzickou jednotku hmotnosti,
(kilogram): P(X)ijkt:Xijkt/ Qijkt” Zakladnim predpokladem, ktery zajist'uje vypovidaci schopnost
kilogramovych cen, je jejich vypocet pro homogenni, pfesn¢ definované statky. To zarucuje
neménnost jejich charakteristik, nezbytnou pro srovnavani mezi zemémi a v ¢ase.'

Jejich interpretace vychazi ze samotné konstrukce tohoto ukazatele. Citatel vyjadiuje celko-
vou dosazenou hodnotu obchodu s danym zbozim a je tedy thrnem cen vyvozi (resp. dovozl)
jednotlivych komodit. Tato hodnota je samoziejmé dana vysi poptavky po komoditach a jejich
cenami."” Jmenovatel ukazatele je hmotnosti obchodované komodity, odrazi tedy jeji charakter
z pohledu charakteru odvétvi (lehké versus tézké komodity). Kilogramové ceny maji jednak
interpretaci cen a nakladi na vyrobu jednotlivych statkli a jednak Ize pomoci nich hodnotit
kvalitu obchodovaného zbozi.

Prvni ptipad je jednoznacny - vyssi ndklady na vyrobu a obchod se zobrazi ve vyssi cené.
Pfi srovnavani kilogramovych cen homogennich statkl v bilaterdlnim obchod€ nebo v Case je
prvni moZnou interpretaci jejich odlisnych hodnot rozdil ve vysi vyrobnich ndkladl v jednotli-
vych zemich.

Jejich konstrukce také ukazuje na charakter odvétvi (a jeho naro€nost na vstupy) a zaroven
v sobé& zahrnuje vétsinu vlastnosti zvysujicich kvalitu daného zbozi. Citatel zobrazuje hodnotu
vSech nékladi jako je préce, stejné jak hodnotu technologii i vyrobnich postupii a kvalifikace
vloZenych do produktu. Zbozi vyzadujici k vyrobé vice téchto vlastnosti bude mit bezpochyby
vy$si hodnotu citatele na jednotku hmotnosti.

Jak vyplyva z pfedchozi diskuze kvality, vSechny dodatecné vlastnosti produktu, které jsou
kladn¢ hodnoceny spotiebitelem a ¢ini pro n¢j produkt kvalitn€jSim, zvysuji ochotu platit za
kvalitné&j§i zbozi vyssi cenu. Jsou-li tyto vlastnosti ovlivilujici a zvySujici kvalitu zboZi fy-
zicky nehmotné (naptiklad kvalitngj$i materidly pouzité pii vyrobé ¢i lepsi zpracovani, vice
funkei vyrobku, vy$si mira znalosti a technologii vlozenych do produktu nebo dodate¢né sta-
dium zpracovani), bude mit produkt vyssi kvality vyssi kilogramovou cenu, nebot’ hmotnost se
v tomto ptipad€ neméni. Kazdé ptidani dodatecné vlastnosti zvysujici kvalitu produktu, zvysi
jeho kilogramovou cenu ve srovnani s ostatnimi produkty v dané kategorii, a tyto rozdily lze
tedy pomoci tohoto ukazatele hodnotit.

Vys8i pridand hodnota do produktu se tedy projevi ve vyssi kilogramové cené. Projde-li
produkt vice stadii vyroby, zvysi to jeho pfidanou hodnotu a cenu a kilogramova cena finalniho
statku bude vyss§i nez meziprodukti nebo vstupnich materiald. V kilogramové cené se zobrazi
1 naro¢nost vyroby na vyzkum a vyvoj a investice do téchto oblasti. Nazornym piikladem jsou
vysoké dosahované ceny 1éku, které v sobé tyto investice odrazeji. (V piipade 1€kt miize byt

12 Viz napf. Aiginger, Dulleck et al. a dalsi.

B P(X)ijkt=Xijkt/Qijkt, resp. P(M)ijkt=Mijkt/Qijkt, kde Xijkt (Mijkt) zna¢i celkovou hodnotu vyvozu (dovozu)
komodity k ze zemé i do partnerské zemé j v roce t a tato hodnota je vyjadiena ve zvolené méné. Qijkt znaci
celkovy objem vyvozu (dovozu) dané komodity ve zvoleném roce uvedeny ve fyzickych jednotkach, zde v ki-
logramech. Déle v textu znaci P(X), P(M) kg ceny vyvozil a dovoz.

14 Vyuzitim podrobné urovné nékteré z mezinarodnich zbozovych klasifikaci pro analyzu kvality obchodovaného
zbozi 1ze tento ptedpoklad povazovat za splnény.

15 Aiginger (1997), str. 576



Kvalita ceskych vyvozd a dovozd Kvalifikace pomoci vyvoje jednotlivych cen

pricinou vysokych kilogramovych cen také vysoka koncentrace firem v odvétvi.)

Naopak, ¢im mén¢ bude stupniii zpracovani dané komodity, tim vice se bude kilogramova
cena blizit jednotkovym nakladiim, a mtize vypovidat pouze o rozdilné kvalit¢ pouzitého ma-
terialu (naptiklad kvalitni a nekvalitni dfevo, rizné nerostné suroviny). Komodity jako jsou
drahé kovy budou zase vyrazné ovlivnény nestdlosti poptavky a cenami dosazenymi pfi jejich
obchodovani na mezinarodnich trzich, proto u nich hodnoceni kvality neni témét mozné.

Kilogramovou cenu bude zvySovat i pouziti kvalitngj§ich materiali pro vyrobu (je nutné
pocitat tento ukazatel u homogenniho zboZi). Kvalitnéj$i materialy zvysi hodnotu Citatele (za
predpokladu, ze vyssi kvalita je proddvana za vyssi ceny) a popiipadé€ 1 jmenovatele, nebot
zpravidla se jednd o leh¢i, odlehcené nebo stejné téZké materialy ve srovnani s méné kvalitnimi.
Jmenovatel tedy klesne, ¢imz se zvySeni kilogramové ceny jesté umocni.

Lze tedy shrnout, ze posun vyroby do vyssi irovné kvality v rdmci dané¢ho odvétvi znamena
zvySovani kilogramovych cen. Jejich riist znaci také dodate¢né zpracovani produktu, jeho vys-
§i kvalitu a hodnotu pro spotiebitele.

Z konstrukce ukazatele kilogramovych cen také vyplyva moznost rozd€leni odvétvi pod-
le jejich naroc¢nosti na vstupy. Jako ptiklad 1ze uvést n€kterd strojirenska odvétvi, ktera diky
vysoké naroc¢nosti na fyzicky kapital budou mit spiSe nizsi kilogramové ceny, zatimco napfti-
klad odvétvi vyrabéjici optické piistroje budou mit tuto hodnotu velice vysokou (napiiklad pro
kovoobrabéci stroje je dovozni cena 12 €/kg oproti 188 €/kg pro mikroskopy). ,,Kapitalové
naro¢na odvétvi se budou tadit k niz§im a technologicky a kvalifikacné naro¢na k vy$sim hod-
notam kilogramovych cen!®, Nicmén¢ u takto jednoduchého rozd¢€leni je tieba mit na paméti,
ze pro néktera odvétvi neznamena vyssi kilogramova cena nutné specializaci na vysokou kva-
litu a technologickou nérocnost, jako tomu je u high-tech odvétvi. Néktera odvétvi budou mit
z podstaty véci vysoké kilogramové ceny, aniz by to znamenalo vysokou kvalitu. Piikladem
toho je textilni zbozi a odévy, které maji zpravidla velmi lehkou véhu a proto budou vzdy vyka-
zovat vyssi kilogramové ceny i kdyZ se nebude jednat o kvalitni zbozi.!”

Pouziti kilogramovych cen v sob& zahrnuje také jista uskali a nedostatky. Prvnim problé-
mem je existence ruznych jednotek méteni objemu, popiipadé nedostupnost objemu pro né-
které druhy zbozi (napf. umélecka dila). Pro vytvéfeni obchodnich statistik je potfeba nejprve
prevést mérné jednotky vSech komodit na stejnou jednotku, aby byla zajisténa jednotnost pfi
srovnavani. Pfi téchto pfevodech a naslednych vypoctech kilogramovych cen vznika riziko
chyb v méfeni mnozstvi a nasledné mozné neptesnosti, které mohou zkreslovat vysledky. Dal-
$im nedostatkem pfi analyze vyuzivajici kilogramové ceny dovozil a vyvozil z obchodnich sta-
tistik je moznost postihnout pouze obchodovatelné zbozi. Pti hodnoceni specializace na kvalitu
nemiiZe tedy tato analyza zahrnout zboZi obchodované neoficidlni cestou, jiz zminéné sluzby
a urcité komodity, jejichz hmotnost se vyjadrit neda. Jak vSak jiz bylo zminéno, n&které sluz-
by jsou zahrnuty pravé v nehmotné kvalit¢ zbozi (spolehlivost, obchodni jednani, pojisténi,
dostupnost servisnich sluzeb atd.) a jsou jednémi z hodnocenych vlastnosti. Diky tomu jsou
v analyze tohoto typu zahrnuty alespoti ¢aste¢né.

Dvoji moznost interpretace (naklady versus kvalita) kilogramovych cen je pfi jejich analyze
nezbytné odliSovat a to v zavislosti na typu konkurence.'® V odvétvich, ve kterych je hlavnim
kritériem konkurence cena, je nutno interpretovat kilogramové ceny odlisné€, nebot’ konkurence

16 Aiginger, (2000), str. 13, vlastni preklad
17 Aiginger, (2000), str. 13
'8 Aiginger (1997), str. 576
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v téchto odvétvich je zavisla predevsim na cen¢ odvijejici se od vyse nakladi. Naopak jinde
mohou byt vyssi kilogramové ceny znakem vyssi kvality a to v odvétvich, ve kterych je rozho-
dujicim faktorem konkurence kvalita.

Aiginger navrhl rozdé€leni jednotlivych odvétvi, ve kterych kilogramova cena signalizuje
cenu, a ve kterych je indikatorem kvality. Vychazi pfitom z nasledujiciho tvrzeni: ,,Pokud kilo-
gramové ceny odrdzi ndklady a produkt je homogenni, pak zemé s niz§imi ndklady by méla byt
¢istym vyvozcem v mnozstvi a zemée s vy$$imi naklady by méla byt Cistym dovozcem v mnoz-
stvi. Pokud je zemé¢ Cistym vyvozcem v mnozstvi i piesto, ze ma vyssi kilogramové ceny, pak to
musi byt zptisobeno rozdily v kvalité. Toto tvrzeni vychazi z faktu, ze podle ekonomické teorie

Tabulka 1: Rozdéleni odvétvi v zavislosti na dominujicim typu konkurence dle Aigingera:

Sektor Kilogramova cena Mnozstvi obchodu Dominujici typ konkurence
L P(X)>P(M) QX)> QM) Konkurence kvalitou
II. P(X) <P(M) QX)> QM) Cenova konkurence Uspé&sna
I11. P(X)>P(M) QX) <QM) Cenova konkurence Netspésna
Iv. P(X) <P(M) QX) < QM) Neatraktivni sektor

je za splnéni mnoha ptedpokladii poptavka cenové elasticka“."

Pokud ma tedy zemé vyssi kilogramové ceny vyvozii oproti dovoziim a zaroven vyssi fy-
zické objemy vyvozi, musi se v tomto pfipad¢ jednat o obchod ve vertikaln€ diferencovaném
sektoru (na sledovaném trhu, napt. CR a EU), kdy se zemi daii uspé$sné konkurovat kvalitou.
Ma-li zemé niz$i kilogramové ceny vyvozli nez dovozii a zaroven vyssi objem vyvozu, jde
o odvétvi citlivé prevazné cenoveé. Rozdilné ceny zde znaci spise rozdilnost v nakladech nebo
horizontalni diferenciaci v odvétvi, které je na cenovy typ konkurence citlivéjsi. Na zakladé
tohoto principu lze tedy kilogramové ceny vyuzit k urceni specializace zemé& v jednotlivych
typech konkurence v rdmci mezinarodniho obchodu. Pro odvétvi spadajici do prvniho sektoru
1ze dale posoudit specializaci v jednotlivych urovnich kvality.

Relativni Groven kvality dvou komodit navzajem si konkurujicich na jednom trhu, (napfi-
klad trhu mezi Ceskou republikou a Evropskou unii) je mozné posoudit na zakladé srovnani cen
vyvozl dané komodity s cenami jejich dovozil. V tomto piipadé€ se jednd o pouziti relativnich
kilogramovych cen RP(CR/EU), , kter¢ jsou definovany jako podil vyvoznich a dovoznich cen
daného zbozi mezi dvéma zemeémi®’. Jednotlivé segmenty kvality se nasledné rozdéluji podle
rozdilu tohoto poméru zpravidla o + 15%?'.

Kilogramové ceny je mozné vyuzit také k rozliSeni obchodnich tokl v zavislosti na druhu
obchodovaného zboZi a jeho diferenciaci. Lze pomoci nich odlisit obchod na meziodvétvovy
a vnitroodvétvovy a dale pak vnitroodvétvovy obchod jako obousmérny obchod naptiklad s fi-
nalnimi produkty (napft. vyvozy a dovozy automobilll) nebo obousmérny obchod s meziproduk-
ty (napf. vyvozy a dovozy motori) s vertikalné nebo horizontaln¢ diferencovanym zbozim.*

19 Aiginger (1997), str. 576, vlastni preklad

20 RP(CR/EU)kt=P(X)CR,EU.k,t/P(M)CR,EU,kt

2 Fontagné et al (1997), str.23, Hranice 15% je tradi¢né aplikovana v obdobnych analyzach, ale mozné je i pouziti
jiného kritéria; viz napi. Fontagné et al (1997)

22 Rozdéleni na vnitroodvétvovy a meziodvétvovy obchod by se spravné mélo provadét pro Cisté bilateralni ob-
chod, nebot’ zahrnutim vice obchodnich partnert do jedné skupiny vznikaji geografické odchylky a zkresleni
podilu vnitroodvétvového obchodu na celkovém obratu (viz Fontagné et al (1997), str. 30) Pokud je jedna ko-
modita do CR pouze dovaZena (napt. ze SRN) a naopak pouze vyvaZzena (napf. do Francie), jedna se vlastng
o jednosmérny obchod mezi jednotlivymi zemémi, ale vysledny efekt pouziti dat pro EU jako celek vyvolava
dojem, Ze jde o obchod obousmérny. Piedkladana analyza v§ak zkouma relativni kvalitu vyvozd a dovozi na
trhu s Evropskou unii jako celku (i pies bezesporu zna¢né rozdilnosti ve vyspélosti jednotlivych ¢lenskych stati)
a proto i pfes tyto odchylky tuto metodu rozdé€leni vyuziva.
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Obchod s urcitou komoditou Ize povazovat za obousmérny pokud nizs§i z hodnot vyvozu
(X) nebo dovozu (M) dané komodity mezi dvéma zemémi piedstavuje alespont 10% obchodu
opa¢ného sméru (takzvany ,,overlap index - OI)%. K rozliSeni diferenciace na vertikalni a hori-
zontalni se pak v ramci vnitroodvétvového obchodu pouzivaji opét relativni kilogramoveé ceny.
Pokud je v ramci vnitroodvétvového obchodu kvalita dovozl 1 vyvozi dané komodity piiblizné
shodna?, jedna se o obchod s horizontalné diferencovanym zbozim. Rozdily v kvalité nejsou
tak podstatné a piesto se ob¢é zemé angazuji v obchodé s timto zbozim. V ptipadé horizontalni
diferenciace znaci odliSna vySe cen praveé rozdilné vlastnosti zbozi a jejich vétsi vyber, nic-
méné jedna se stale o produkty do jisté miry ,,podobné*, a proto jsou rozdily v dosahovanych
kilogramovych cenach pomérné malé.” Je-li pomér vyvoznich a dovoznich kilogramovych
cen (RP) vyssi nez 1,15; 1ze vyvozy ohodnotit jako kvalitnéjsi ve srovnani s dovozy (pokud je
tento pomér mensi nez 0,85, jsou naopak horsi kvality) a jednd se tedy o obchod s vertikalné
diferencovanym zboZzim.

S vyuzitim kilogramovych cen je mozné také spocitat podil vyvozl (respektive dovozil)
kvality na celkovém obratu zahrani¢niho obchodu zemé& v urcitém roce. Tento podil 1ze urcit
jakoZto pomér dosazeného obratu vertikalné diferencovanych komodit jejichZ relativni kilo-
gramové ceny spliuji kritérium vyssi kvality vyvozi (respektive nizsi kvality u dovozl) na
celkovém obratu ZO*.

Vedle porovnani urovné kvality obousmérné obchodovanych produktd na zkoumaném trhu
(napt. CR/EU) je také mozné srovnavat kvalitu domacich vyvozi do EU ve srovnani s Grovni
mezinarodni kvality zbozi dovaZzeného do EU z celého svéta. V tomto piipadé je v Citateli ki-
logramova cena vyvozu komodity z CR do EU a ve jmenovateli praimérmé kilogramové cena
dovozi dané komodity ze vSech zemi do Evropské unie (rozdil oproti relativnim kilogramo-
vym cenam na zkoumaném trhu je tedy ve jmenovateli)?’. Vzhledem k tomu, Ze jmenovatel 1ze
povazovat za vyjadieni primérné urovné kvality dosahované dovoznimi cenami na evropském
trhu, umoznuje porovnat celkovou kvalitu ¢eské produkce v celosvétovém srovnani a ohodnotit
jeji specializaci na jednotlivé segmenty kvality (ne pouze kvalitu vyvozi a dovozi mezi CR
a EU).?® Zatazeni jednotlivych komodit do riznych segmentt kvality lze pak ucinit opét za
pomoci 15%-niho rozdilu mezi jednotlivymi cenami.

2 Olijkt= Min (Xijkt;Mijkt)/Max (Xijkt;Mijkt), Obchod je tedy obousmérny pokud je OI>0,1

24 Tedy OI>0,1 a plati, Ze 0,85L P(X)CR,EU k,t/P(M)CR,EU ktk.1,15. Viz napt. Greenaway et al (1995), str. 1509

Z Fontagné et al (1997), str.23

26 Matematicky vyjadieno se jedna o pomér XQijt= Sk|OI>0,1 & RP>1,15 (Xijkt+Mijkt)/Sk(Xijkt+Mijkt), viz
Chiarlone (2000), str. 17

27V tomto piipadé by se jednalo o pouZiti relativnich kilogramovych cen (RP (CR)kt= P(X)CR,EU k,t/P(M)EUkt.
Viz Dulleck et al., str.6

2 Pouziti kilogramovych cen celkovych evropskych dovozii je v§ak spojeno s problémem v nejednosti vykazovani
cen pro celni statistiky, které existuji mezi vSemi zemémi dovaZejicimi na evropsky trh. Je tedy poteba piijmout
fakt, ze méfeni kvality je pouze aproximaci.

1
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Empirickd analyza kvality
Ceskych vyvozi a dovozl
CR s vyuzitim ukazatele
kilogramovych cen

Tato ¢ast vyzdvihuje zékladni charakteristiky struktury ZO v letech 1999-2003 a snazi se
ohodnotit relativni kvalitu ¢eskych dovozli a vyvozi v obchod¢ s Evropskou unii. Analyza
a vypoéty kilogramovych cen vychazi z dat publikovanych CSU? (pro obchod CR/EU) a dale
ze statistické databaze mezinarodniho obchodu UN COMTRADE?* publikovanou OSN (pro
celkové dovozy EU/SVET). Zakladnim vystupem jsou data mezinarodni zbozové klasifikace
SITC, Rev. 3 na ¢tyfmistné urovni; jednotliva odvétvi jsou tedy definovédna jako odvétvi vyva-
zejici (dovazejici) komodity této ctyfmistné klasifikace.

Tabulka 2: Jednomistné tiidy klasifikace SITC, Rev. 3

e . Kéd .
Koad tridy Popis tFidy Popis
SITC 0 +1 | Potraviny a Ziv4 zvifata + Napoje a tabak SITC ¢ | L7Zni vyrobky tfidéné hlavné

podle materialu

Surové materialy, nepozivatelné, s vyjimkou

SITC 2 paliv SITC 7 | Stroje a dopravni prostiedky
SITC 3 Mineralni paliva, maziva a ptibuzné materialy SITC 8 | Pramyslové spottebni zbozi
SITC 4 Zivogisné a rostlinné oleje, tuky a vosky SITC9 | Ostatni

SITC 5 Chemikalie a ptibuzné materialy

Pramen: UN, CSU

Soucésti analyzy bylo zpracovani dat, ohodnocenti ,,Spatnych* ¢i nepouzitelnych dat a jejich
nasledné vylouc€eni. Vzhledem k problémiim pfi srovnavani kilogramovych cen dovozi a vy-
vozl u jednosmérného obchodu, a pro zajiSténi casové konzistence, jsou pouZita pouze data,
ktera byla dostupna jak pro dovozy tak i vyvozy ve vSech péti letech. Zaroven jsou ze souboru
dat vylouceny komodity jako mé€nové zlato, mince ¢i drahé kovy (s trvale proménnou a velice
vysokou cenou), n€kterd umélecka dila a dale komodity, které zaznamenaly velké mezirocnich

» CSU, Aplikace zahrani¢niho obchodu, http://dw.czso.cz/pls/stazo/STAZO.STAZO?jazyk=CS&prvni_pristup=; Podrobna data CSU jsou pro-
zatim dostupnd pouze pro roky 19992004, nicméné posledni neni do analyzy zahrmut, nebot’ po vstupu CR do Evropské unie v kvétnu 2004
doslo k vyznamnym zméndm v metodice statistiky zahrani¢niho obchodu a proto data nejsou plné& srovnatelna. Data CSU jsou publikovana
v béznych cenach (u dovozi jde o statistickou cenu CIF, u vyvozi o statistickou cenu FOB) a jako ménu vystupu je pouzité Euro (€). VSech-
ny propodty jsou provadény z dat publikovanych v tis. €, vysledky jsou pro piehlednost uvedeny v milionech (mil.) €. Udaje o dovozech
a vyvozech, obsahuji pouze nepfimé reexporty (zbozi némeckého piivodu se do CR doveze ze Slovenska). Dalii metodické poznamky viz
CSU, Vseobecné metodické informace

3 UN COMTRADE, http://unstats.un.org/unsd/comtrade/



Kvalita ceskych vyvozd a dovozd Kvalifikace pomoci vyvoje jednotlivych cen

vykyvy v hodnotach obchodu (napf. letadla a vrtulniky nebo jaderné reaktory).>! Vylouc¢enim
zlata a minci ze souboru dat zcela vypadla tfida SITC 9 (Ostatni), proto ve vysledcich analyzy
neni uvadéna. Hodnota zpracovavanych dat tak po tpravach Cinila v jednotlivych letech 96%
az 99% celkové hodnoty obchodu s EU. VSechny nasledujici idaje a propocty vychazeji z takto
upravenc¢ho souboru dat a z vySe popsanych metod.

Zahraniéni obchod mezi CR a EU - hlavni tendence v &ase

Hodnoty celkovych objemii dovozi a vyvozli ukazuji na vyrazné zlepSovani obchodni bilan-
ce mezi CR a zemémi EU a na vysoky nariist celkového obratu v letech 1999- 2003. Meziro&né
byl nejvyraznéjsi nartist mezi roky 1999 a 2000 a to jak u vyvozu tak i u dovozi, v nasleduji-
cich letech byl meziro¢ni narist vyssi u vyvozii nez u dovozii. Velky rozdil v rtistu se projevil
v letech 2002 a 2003, kdy vyvozy rostly vyrazné rychleji nez dovozy, ¢imz vyrazné zvysily
kladnou bilanci obchodu mezi CR a EU a podil této bilance na celkovém obratu.

Tabulka 3: Hodnoty dovozii a vyvozii (mil. €) mezi CR a EU v letech 1999-2003

Rok Dovoz Meziro¢ni Vyvoz Meziro¢ni Bilance Obrat Podil bilance
M) nardst (X) narist (X-M) (X+M) na obratu
1999 16 766 - 16 830 - 64 33 595 0,2%
2000 21 499 28,2% 21 311 26,6% -188 42 810 -0,4%
2001 25322 17,8% 25418 19,3% 97 50 740 0,2%
2002 25 605 1,1% 27 491 8,2% 1886 53 095 3,6%
2003 26 453 3,3% 29 665 7,9% 3212 56 119 5,7%

Pramen: CSU, bézné ceny, pouze zpracovdvand data

K vyjadreni zakladni tendence v ¢ase jsou pouzity zakladni indexy rastu (G)** a pro sledova-
ni zmén pouze v cenach indexy cen (Lp, Pp) a pouze zmén v obchodovaném mnozstvi (indexy
L, Pq), které mohou byt povazovany za ur€ity shrnujici ukazatel vyvoje cen a fyzickych obje-
mu vyvozl a dovozi. Jednoduché indexy cen a mnoZzstvi jsou vaZenym primérem (cen nebo
obchodovaného mnozstvi)*; jako vahy jsou pouzity pro cenové indexy mnozstvi a pro indexy
mnozstvi naopak ceny. Dva zdkladni typy indext se od sebe li§i pouzitim vah riznych obdobi.
Indexy Laspeyresova typu (L, ,L,) pouzivaji jako vahy hodnoty v obdobi 0, Paascheho indexy
(P, , P,) pouzivaji jako vahy hodnoty v obdobi 1.**

Tabulka 4: Priimérné meziroéni indexy™ dovozii a vivozii pro roky 1999-2003, CR/EU

Index ristu G | Index cenLp | Index mnozstvi Lg Index cen Pp Index mnozstvi Pq
Dovozy 1,1008 1,0225 1,0938 1,0045 1,0743
Vyvozy 1,1239 1,0497 1,0921 1,0278 1,0692

Pramen: CSU, vlastni vypoity

3! Kritériem pro podrobné posouzeni byla vice nez 200%-ni meziro¢ni zména kilogramové ceny; timto kritériem vSak neprosla pétina vSech
dat, ze kterych byly nasledné posuzovany ,,podezielé hodnoty jednotlive.

32 Index celkového rtistu lze zapsat ve tvaru G=Sk(Pk1Qk1)/ Sk(Pk0QkO0), kde P znaéi kilogramovou cenu (vyvozii nebo dovozi mezi vybra-
nymi zemémi), k je komodita, Q je fyzické mnozstvi (vyvozu nebo dovozu), 0,1 znaci srovnavana obdobi.

3 Indexy cen tedy maji tvar IP=Sk(Pk1Qkt)/ Sk(PkOQkt), mnozstevni indexy maji tvar IQ=Sk(Qk1Pkt)/ Sk(QkOPkt), RozloZeni celkového
ristu na zménu cen a mnozstvi se zaroven lisi podle druhu pouzitych indext, nebot’ kazdy z nich pouziva jinou bazi. Indexy Laspeyersova
typu, které pouzivaji vahy obdobi 0 maji vyss§i hodnoty nez indexy Paascheho typu.viz Varian (1995), str.131-133

3 Napf. Laspeyrestiv index cen lze tedy zapsat jako Lp=Sk(Pk1Qk0)/ Sk(Pk0Qk0)

3 Meziro¢ni indexy jsou poéitany vzdy na zakladé obdobi pfedchoziho roku pomoci indexi jednotlivych &tyfmistnych kategorii SITC. Pramér-
ny meziro¢ni index byl vypocten jako aritmeticky primér za 5 let. Indexy jsou pocitany z dat v nominalnich Euro.
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Podle indexu rtstu (G) rostla v priméru v letech 1999-2003 hodnota dovozii ptiblizné o 10%
ro¢né, u hodnoty vyvozi byl rist jesté vyssi, zhruba 12% ro¢né. Vyvozy rostly primérné rych-
leji nez dovozy zejména z diivodu rychlejsiho ristu cen, nez jakého dosahovaly dovozy. Rist
fyzickych objemil byl téméf stejny pro oba sméry obchodu. Na zjisténé hodnoty riistu cen meé-
feno obéma indexy ma vliv i to, Ze zdrojova data jsou uvadéna v b&znych cenach (které CSU
piepocitava z CZK na Euro). Ve sledovaném obdobi s vyjimkou roku 2003 dochazelo k nomi-
nalnimu zhodnocovani CZK vuci €.

Meziro¢né zaznamenaly ceny nejvyssi narusty v letech 2000 a 2001 a to u dovozii i u vyvo-
z0. Dovozni ceny se nasledné v letech 2002 a 2003 snizovaly, u vyvoznich cen doslo ke snizeni
pouze v roce 2003. Nejvétsi celkovy rist (17%) u vyvozi zaznamenala SITC tiida 7 (stroje
a dopravni prostiedky) a to zejména z diivodu velkého ristu vyvazeného mnozstvi. Ceny rostly
ve v§ech SITC tfidach v priméru rychleji u vyvozi oproti dovoziim, s vyjimkou tfidy SITC 3
(Mineralni paliva, maziva a piibuzné materialy); zde narGst cen dovozii i vyvozu zptsobilo
hlavné zvyseni cen energetickych surovin. Nejvyssi nartist obchodovaného mnozstvi byl u vy-
vozu v tiidé SITC 7, u dovozi v tfidé SITC 1 (Napoje a tabak).

Tabulka 5: Priumérné mezirocni indexy pro jednotlivé SITC tiidy pro roky 1999-2003

Trida: SITC8 | SITC7 | SITC6 | SITCS5| SITC4 | SITC3 | SITC2 | SITC1 | SITC 0
Index G - Dovozy 1,08 1,11 1,11 1,10 1,08 1,03 1,08 1,12 1,09
Index G - Vyvozy 1,09 1,17 1,08 1,07 1,05 1,08 1,05 1,03 1,13

Pramen: CSU, viastni vypocty

Vyvoij struktury obchodu

Vyvoj struktury obchodu vypovidajici o kvalité ¢eskych vyvozl a dovozl je mozné sledo-
vat jednak z pohledu jednotlivych typti konkurence, které dominuji v obchodé CR s EU, nebo
ptimo podle obchodnich toki s vertikdlné diferencovanym zbozim a podilit vyvozii a dovozi
kvality.

Z rozdéleni vSech sledovanych odvétvi (jejich celkovy pocet byl 886) v obchodu s EU do
sektorti podle rozhodujiciho typu konkurence®® vyplynulo zjisténi, ze nejvetsi pocet odvétvi je
v obchodé¢ s EU citlivych na cenovou konkurenci (Sektory II + III). Pocet odvétvi, kterd se na
trhu mezi CR a EU prosazuji diky konkurenci kvalitou (Sektor I’?) je ze viech sektord nejnizsi,
ale za sledované roky vyrazné vzrostl. Zaroven s rostoucim poctem téchto odvétvi se zvySo-
vala 1 jimi vytvafend hodnota obchodni bilance - v letech 2001 a 2003 tato hodnota dokonce
ptevysila hodnotu kladné bilance vytvorené v odvétvich konkurujicich na evropskych trzich
cenove (Sektor II). Rostouci vyznam a uspésnost konkurence kvalitou se odrazi v dosazenych
vysokych hodnotach kladné obchodni bilance CR u tohoto typu konkurence.

3¢ Aiginger (1997)
37 Jedna se o odvétvi s vyssi kilogramovou cenou vyvozil neZ dovozi a kladnou bilanci mnozZstvi
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Tabulka 6: a) Pocet odvétvi a jimi vytvoiend hodnota obchodni bilance (mil. €)

Sektor Rok 1999 2000 2001 2002 2003
I. Kvalitou dominovana Pocet odvétvi 87 99 92 96 106
odvétvi Bilance 2817 3803 5230 5112 6103
11. ﬂspéén{l cenova Pocet odvétvi 362 345 352 342 336
konkurence Bilance 3418 3981 3613 5404 5750
II1. Netspé$na cenova Pocet odvétvi 172 179 209 212 202
konkurence Bilance -1429 2512 -2294 -2 588 -2 260
_ Pocet odvétvi 265 263 233 236 242
IV. Neatraktivni sektory .
Bilance -4742 -5 461 -6 451 -6 041 -6 380

Zastoupeni odvétvi v jednotlivych sektorech se vSak v priibéhu sledovanych let ménilo.
V sektoru dominovaném kvalitou bylo po celych 5 let konstantné zastoupeno pouze 32 od-
vétvi.*® Konkrétné sem patfila rizna odvétvi odévniho primyslu, bryle, fotografické kamery,
bizuterie, jachty, zelezni¢ni lokomotivy, osobni automobily, ¢erpadla, klimatiza¢ni zatfizeni,
sklenéné vyrobky, feroslitiny, dfevo a vyrobky z ktize. U ostatnich odvétvi l1ze ptechod do toho-
to sektoru interpretovat posuny v kvalité v ramci jednotlivych odvétvi.*

6. b) Mezirocni zmény v poctu odvétvi a v bilanci ( u bilance je zména vyjadiena v %
z hodnoty piedchoziho roku, u zaporné bilance v Sektorech I1. a I11. znaci kladnd
procentudlni zména jeji zhorSeni, zdpornd naopak zlepSeni)

Sektor Mzelfl‘g::“‘ 2000/1999 | 2001/2000 | 2002/2001 | 2003/2002
I. Kvalitou dominovana Pocet odvétvi +12 -7 +4 +10
odvétvi Zména bilance 35% 37,5% -2,3% 19,4%
I1. Usp&na cenova Pocet odvétvi -17 7 -10 -6
konkurence Zména bilance 16,5% -9,3% 49,6% 6,4%
II1. Neuspésna cenova Pocet odvétvi +7 +30 +3 -10
konkurence Zména bilance 75,7% -8,7% 12,8% -12,7%
., Pocet odvétvi -2 -30 +3 +6
IV. Neatraktivni sektory . .
Zm¢éna bilance 15,1% 18,1% -6,4% 5,6%

Pramen: CSU, viastni vypocty

Komoditni struktura

Jelikoz naprosto prevazujici podil na celkovém obratu ZO CR maji zpracovatelskd a primys-
lova odvervi (SITC kategorie 6-8),vénuje se podrobnéjsi analyza zméndam kvality pravé u nich.

(i) Trida SITC 7 — Stroje a dopravni zafizeni piedstavuje nejvyznamnéjsi podil na celkovém
obratu obchodu s EU. Projevuji se u ni oba zakladni typy konkurence, cenova 1 kvalitou. Vy-
znamny je zde rozdil v koncentraci odvétvi, ktery existuje mezi jednotlivymi typy konkurence.
Zatimco bilanci v kvalitou dominovanych sektorech tvotilo v jednotlivych letech pouze 15-25
odvétvi, niz8i hodnoty bilance u cenové konkurence vytvarel vyrazné vyssi pocet odvetvi (95-
-87 pro uspésnou a 18-33 pro netspésnou)*’. Vyrazné vyssi hodnoty kladné obchodni bilance

¥ 15 z ttidy SITC 8, 6 z SITC 7,4 z SITC 6 a4 z SITC 2

3 Pokud bylo odvétvi v roce 1999 v sektoru II1. nebo IV. a v letech nasledujicich bylo klasifikovano v prvnim sektoru, evidentné doslo ke
zlepSeni konkurenceschopnosti kvalitou. Pokud odvétvi ze sektoru I. naopak vypadlo, ukazuje to neschopnost ¢eského vyvozu konkurovat
kvalité evropského zbozi.

4 Podrobné udaje viz Tabulka P2 Piilohy

15



16

Studie CESES 4/2005

vytvorené odvétvimi konkurujicimi kvalitou zieteln€ ukazuji pozitivni dopad tohoto typu kon-
kurence na zahrani¢ni obchod. Diky konkurenci kvalitou mohou vyvozci prodavat své zbozi
v zahrani¢i za vy$$i ceny, coZ se pozitivné odrézi ve vysokych hodnotach vytvofené bilance.

U konkurence kvalitou v tiidé SITC 7 se pocet odvétvi kazdorocné zvySoval, pfiCemz pocet
odvétvi vyvazejicich vyssi kvalitu (v hornim segmentu kvality, tj. RP(CR/EU) > 1,15) se od
roku 1999 témét zdvojndsobil (z 10 na 17 odvétvi). Tradi¢né zde byly zastoupeny dopravni pro-
sttedky, zeyména osobni automobily a Zeleznicni a tramvajové vozy, sportovni lod¢ a letouny,
rizné kategorie strojui (napft. Cerpadla nebo klimatizacni zafizeni) a v prib&éhu casu sem piiby-
lo pfedevsim nékolik odvétvi vyvazejicich rizné dily ke strojim. Vysoky podil kladné bilan-
ce v poslednich letech byl disledkem vysSich vyvoznich cen u odvétvi zpracovavajiciho dily
k motorovym vozidlim. Je zajimavé, Ze zatimco osobni automobily byly klasifikovany ve vSech
letech v uspésné v konkurenci kvalitou, nakladni automobily vytvofily v letech 2002 a 2003
nejvyssi schodek bilance a v cenové konkurenci byly fazeny jako neuspésné. Tento fakt je moz-
né interpretovat UspéSnym rozvojem a investicemi (zejména zahrani¢nimi) do odvétvi osobnich
automobiltl, které se projevuji v uspésnosti této kategorie v zahrani¢nim obchodg.

U vétsiny ze sledovanych odvétvi SITC 7 prevazovala cenova konkurence. Usp&sna byla
zejména u elektrickych a elektromechanickych ptistroji a jejich souéastek (rlizna odvétvi z tiid
SITC 77, 76), v poslednich letech také u kategorie high-tech odvétvi jako jsou digitalni pro-
cesory a pamétové jednotky, které mély vzhledem k jejich vysokym cendm nejvyssi podily
na vytvotené kladné bilanci v tomto sektoru konkurence. Usp&snost t&chto odvétvi pramenila
pravdépodobné z vyrazné nizSich vyrobnich nakladi, nebot’ kilogramové ceny vyvozi byly ve
vétsing piipadii pod hranici 85% dovoznich cen. Naopak permanentné netispé$na se ukazala byt
cenova konkurence u témét vSech druht spotfebni elektroniky (776) a vétsiny kancelaiskych
stroji (775), s vyjimkou televizora a kopirovacich strojii. Mezi problematicka odvétvi (Sektor
IV) pattily v této tfidé permanentné rizné druhy obrabécich strojt, ventily (z t¥id SITC 73
a 737), traktory a ptivesy a jiné.
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Graf 2: Bilance ZO (CR/EU) vytvoiend v jednotlivich typech odvétvi, clenéni dle téid SITC:
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Pramen: CSU, viastni vypocty

(ii) Trida SITC 8 — Priimyslové spotiebni zhoZi zaznamenala také vyssi pocet cenové kon-
kurujicich odvétvi nez odvétvi konkurujicich kvalitou, rozdil v jejich koncentraci vSak jiz nebyl
tak vyrazny jako v tfid¢ SITC 7 (31-43 odvétvi v sektoru I a 53-67 v sektoru II, 11-21 v sektoru
I11). Také v této t¥ide vytvarela odvétvi konkurujici kvalitou ve vSech letech vyrazn€ vyssi hod-
noty kladné obchodni bilance nez cenové konkurujici odvétvi.

Kvalita i uspé$na cenova konkurence dominovaly u vétSiny textilnich odvétvi jako tradi¢niho
¢eského oboru, pficemz u mnohych z nich byly zaroven vyvozy stabiln€ na urovni vyssi kvality
(rtizné odévy ¢i obuv). Neuspésna cenova konkurence se v odvétvich textilniho primyslu témét
nevyskytovala. Vysoka troven kvality se ukézala byt naptiklad u nabytku, hudebnich néstro-
Ji nebo u nékolika odvétvi specializovanych na optiku (bryle, dalekohledy nebo fotografické
kamery). Ttida SITC 8 byla poctem odvétvi zastoupena v segmentu vysoké kvality nejvice
(vzhledem k velkému poctu odvétvi odévniho priimyslu), nejvyssi podil na kladné bilanci diky
konkurenci kvalitou vytvofilo odvétvi prestavitelnych sedadel (SITC 8211).

17



18

Studie CESES 4/2005

(iii) Trida SITC 6 — Trini vyrobky tiidéné hlavné podle materidlu se ukéazala byt vyrazné
vice citliva na cenovou konkurenci a jak je vidét na obchodé CR s EU byla ve sledovanych
letech prevazné uspésna. I pies vyssi vyvozni ceny (tedy diky kvalité) byly konkurenceschopné
ve vSech letech zejména rizné sklenéné vyrobky, coz dokazuje specializaci na vysokou kvalitu
v tomto tradi¢nim ¢eském priimyslu.

(iv) V Triddach SITC 0-5 vyrazné prevazuje jako rozhodujici kritérium poptavky ceno-
va konkurence. U chemikalii a 1é¢iv (SITC 5), které byly jest¢ v roce 1999 dost zastoupeny
v sektoru s rozhodujici konkurenci kvalitou, se pocet odvétvi s vyssi vyvazenou kvalitou pro-
duktl snizil. Odvétvi této tiidy jsou naopak siln€ zastoupena v neuspeésné cenové konkurenci
a vzhledem k jejich vysokym hodnotam mély také jedny z nejvyssich podilti na zaporné bilanci
obchodu (napf. barviva).

Co se tyka ostatnich tiid, tradi¢ni specializace vyroby na vyssi urovni kvality se potvrzuje
zejména u vyvozu dieva a riiznych vyrobkt z kiize, coz dokazuje specializaci ve vysokém seg-
mentu kvality v téchto odvétvich.

Kilogramové ceny

Jak jiz bylo feceno, z ¢asového hlediska je u konkurence kvalitou 1 u tspésné cenové kon-
kurence patrny velky nartist hodnoty vytvotrené bilance, coz je bezesporu pozitivni vyvoj. Nej-
vetsi podily na této kladné bilanci byly tvoreny pievazné odvétvimi, kterd maji spiSe nizké
kilogramové ceny. Specializace na vyssi kvalitu dominuje zejména u dopravnich prostiedki, ve
strojirenském primyslu, textilnich odvétvich ¢i vyrob¢ riznych komponent. Naopak odvétvi,
ktera jsou narocna na inovace a vyvoj (napf. high-tech odvétvi z tiidy SITC 75), coz se odrazi
v jejich vysokych kilogramovych cenach, vysla z tohoto druhu analyzy spise jako konkurence-
schopna v ceng¢.

Pro ilustraci jsou v Tabulce 7 uvedeny primérné kilogramové ceny vyvozu P*(X) a dovo-
zu P*(M) deseti odvétvi, ktera vytvotila v daném roce nejvyssi hodnoty kladné (Sektory 1.,
I1.) nebo naopak zaporné (Sektory III., IV.) bilance ZO.*' U deseti odvétvi s nejvyssi bilanci
v sektoru dominovaném kvalitou je vyrazné zvySeni primérnych kilogramovych cen vyvozu
jednak dusledkem rostoucich kilogramovych cen odvétvi zastoupenych v tomto vyctu ve vSech
péti letech (zejména automobily, klimatizace ¢i Cerpadla paliv) a dale pak ptifazenim ,,dalsiho*
odvéetvi SITC 7599 (Dily ke strojim z tfid obsahujicich psaci stroje, pocitace, procesory apod.),
které ma vysoké kilogramové ceny.

41 Odvétvi prvni ,,desitky* se v jednotlivych letech ménila, jejich seznam je uveden v Tabulce P3 Piilohy
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Tabulka 7: Priamérné kilogramové ceny vybranych odvétvi,obchod CR/EU

| 1999 | 2000 | 2000 [ 2002 2003
I. Konkurence kvalitou
P*(X) €/kg 7,7 7.8 16,5 14,1 16,1
P*(M) €/kg 6,5 6,9 13,2 9,7 10,4
Bilance mil. € 2119 2768 4136 3926 4 469
I Uspé&na cenova konkurence
P*(X) €/kg 3 2,7 15 12,6 9,5
P*(M) €/kg 4,5 4,4 22,2 17,4 15,2
Bilance mil. € 1418 1770 1796 3082 3136
III. Neuspé$na cenova konkurence
P*(X) €/kg 438 24,2 80,3 46,6 76,8
P*(M) €/kg 26,6 19,8 31 17,1 18,4
Bilance mil. € -621 -1 447 -1 022 -1 137 -1233
IV. Neatraktivni odvétvi
P*(X) €/kg 17,6 7,5 19,3 3,8 4
P*(M) €/kg 248 14,3 27,6 9 9,8
Bilance mil. € -1427 -1 629 -2 026 -1705 -1 892

Pramen: CSU, viastni vypocty

V sektoru uspésné cenové konkurence jsou nizké hodnoty primérnych kg cen na tomto
ptikladu disledkem zatfazeni odvétvi vyvazejicich zelezné vyrobky, konstrukce, uhli a dfevo,
jejichz kilogramové ceny jsou z povahy téchto odvétvi velmi nizké. To snizuje primérné hod-
noty celkového vyctu, ktery obsahuje i zmifiovand specializovana odvétvi procesort s vysokou
ptidanou hodnotou. U nich konkurenceschopnost v cené naznacuje, ze vyvazené produkty jsou
pravdépodobné spiSe mechanicky zpracovavané a vyvozci konkuruji diky nizkym nékladim,
nez ze by se jednalo o vyvoj tohoto odvétvi na zakladé technologického pokroku. Za zminku
jeste stoji vysoké hodnoty primérnych kilogramovych cen v sektoru netispésné cenové konku-
rence, které jsou zplsobeny zejména zatazenim odvétvi 1€¢iv do tohoto vyctu.

Diferenciace v odvétvi

Z pohledu rozliSeni obchodu na meziodvétvovy a vnitroodvétvovy (IIT), a na odvétvi, ve
kterych pievlada obchod s vertikdln€é nebo naopak horizontalné diferencovanym zbozim vy-
plyva, ze tii ¢tvrtiny vSech sledovanych odvétvi obchoduji s EU v ramci vnitroodvétvového
a pouze jedna Ctvrtina v ramci meziodvétvového obchodu.*> Obrat vytvoteny ve vnitroodveét-
vovém obchodé je zcela prevazujici a v péti sledovanych letech byl jeho podil na celkovém
obratu témét konstantni, okolo 87%. Hodnoty v Tabulce 8 pfedstavuji pro jednotlivé roky podil
poctu odvétvi dané skupiny na celkovém poctu odvétvi (886) a podil jimi vytvoreného obratu
na celkovém obratu ZO.

V ramci IIT ptevazoval podilem piiblizn€ 70% obchod s vertikaln¢ diferencovanym zboZzim,
ktery je vice ovlivnén konkurenci kvalitou. To potvrzuje teorii, Ze zemé odlisné ekonomické
trovné (CR versus EU) se angazuji ptedevsim v obchodé se zbozim rozdilné kvality. V t&chto
odvétvich tedy existuji silné konkurencni tlaky na kvalitu ¢eskych vyrobcl ze strany evrop-
skych dovozci.

# Podily jsou vSak v tomto piipadé nepatrn& zkreslené vyloucenim dat &ist& jednosmémého obchodu, ktera znesnadiiovala vypocty. Tato data
vSak predstavovala minimalni podil na celkovém obchodu, je tedy mozné povazovat vysledky za dostate¢né vypovidajici.
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Tabulka 8: Podily odvétvi a jimi vytvoieného obratu podle jednotlivych typut obchodu,
CR/EU hodnoty v % znaci podil na celkovém poctu odvétvi a na celkovém obratu

. o , Vnitroodvétvovy

Typ Vnitroodvétvovy — - — Meziodvatvovy

obchodu: il .Vertlkalne ’ Horlzontalne, y
diferencovany diferencovany

Rok: odvétvi  Obrat odvétvi obrat odvétvi obrat odvétvi Obrat

1999 74,9 86,6 62,8 70,6 12,2 16,1 25,1 13,4

2000 73,6 87,4 57,0 64,0 16,6 234 26,4 12,6

2001 73,6 87,5 60,7 67,5 12,9 20,0 26,4 12,5

2002 74,8 87,6 60,2 70,8 14,7 16,8 25,2 12,4

2003 75,4 87,4 60,4 70,6 15,0 16,8 24,6 12,6

Pramen: CSU, viastni vipocty

V obchodé s vertikdlné a horizontalné€ diferencovanym zboZim byly jednotlivé tiidy SITC
zastoupeny nasledovné:

Tabulka 9: Podil tiid SITC ve vnitroodvétvovém obchodé na celkovém obratu CR/EU,
hodnoty v %, celkovy obrat v daném roce =100

Vnitroodvétvovy obchod
Vertikalné diferencovany Horizontalné diferencovany celkem
SITC tridy: 8 7 6 5 0-4 8 7 6 5 0-4
1999 8,5 35,6 18,6 5,0 2,8 3,7 7,6 32 0,5 1,0 86,6
2000 8,1 30,7 18,3 4,4 2,4 3,0 15,2 2,9 0,8 1,4 87,4
2001 8,1 34,5 17,8 4,6 2,4 2,5 12,8 2,6 0,5 1.4 87,5
2002 9,0 38,3 159 4,7 2,9 2,2 7.9 5,0 0,4 1,3 87,6
2003 83 39,9 15,1 4,3 2,9 3,0 6,8 52 0,8 1,1 87,4

Pramen: CSU, vlastni vypocty

Stabiln¢ nejvyssi obrat u obou druhti diferenciace v radmci vnitroodvétvového obchodu opét
vytvati tiida SITC 7. Zajimavé je zvyseni podilu této tiidy na vertikélné diferencovaném obcho-
dé v letech 2002 a 2003 (az na témét 40% celkového obratu) na tikor jejiho podilu na horizon-
taln¢ diferencovanych tocich. To odpovida i jiz zmifiovanému zésadnimu podilu této tfidy na
vytvofené bilanci zejména v kvalitou elastickych odvétvich. Z rostoucich hodnot vyplyva, Ze se
v zahrani¢nim obchodé¢ v odvétvich této tiidy zvySuje diiraz na kvalitu obchodovaného zbozi.
Ostatni tfidy si udrzovaly viceméné¢ stabilni podil na jednotlivych typech obchodu, kromé tiidy
SITC 6, jejiz podil klesl u vertikalné diferencovaného zbozi ve prospéch horizontalni diferenci-

ace. Jak jiz bylo zminéno, tato tiida se ukéazala byt citliva vice na cenovou konkurenci.

Rozdily v kvalité

Obchod s vertikaIné diferencovanym zbozim je zalozZen na rozdilech v jeho kvalité. Pti zjis-
fovani podilt vyvozi relativné kvalitngjsiho zbozi na trhu mezi CR a EU* se jedn4 se o trochu
odli$ny pfistup v pohledu na kvalitu vyvozi, nez ktery byl aplikovan v ¢asti s rozdélenim sek-
tord podle typu konkurence. To umoziiuje porovnat vysledky ziskané obéma metodami. Rozdi-
lem je, ze zde se striktné neodliSuje konkurence cenou a kvalitou, nicméné predpoklada se, ze
konkurence kvalitou je dominantni ve vnitroodvétvovém vertikalné diferencovaném obchodé.

4 Tyto podily byly pocitany jako pomér obratu v§ech komodit klasifikovanych v IIT s vertikalné diferencovanym zbozim a ve vys$§im segmentu
kvality (tj. pro RP(CR/EU)=P(X)CR,EU k,t/P(M) CR,EU.k,t vyssi nez 1,15 u vyvozl a mensi nez 0,85 pro dovozil) na celkovém obratu,
viz vzorec (4) Cast 3.
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Vysledky touto metodou vysly pomérné prekvapivé. Prvnim zjisténim je, Ze v obchods CR/
EU je podil vyvazenych kvalitnich produktii na celkovém obratu mnohem mensi nez dovaze-
nych. Ale zatimco jesté v roce 1999 predstavoval obrat odvétvi vyvazejicich kvalitni zbozi pou-
ze néco pies 14% z celého obratu a dovoz naopak vice nez polovinu, v poslednich dvou letech
vzrostl tento podil u vyvozii az na 27%, zatimco dovoz poklesl na 43%.

Tabulka 10: Vyvoj podilii vyvozii a dovozii kvality na celkovém obratu,CR/EU

1999 2000 2001 2002 2003
Vyvoz kvality 14.2% 14,5% 15,3% 26,4% 27,0%
Dovoz kvality 56,4% 49.4% 52,2% 44 4% 43,6%

Pramen: CSU, viastni vypocty

Takto vysoky nartst tohoto podilu u vyvozii ukazuje nejen na zvysSujici se diraz na kritéria
kvality v zahranicnim obchodé¢ s EU, ale také na jeho rostouci GspéSnost ze strany ceskych
vyvozcu. Z Tabulky 10 je vidét rostouci trend podilu kvalitnich vyvozl; u dovozi podil béhem
péti let naopak vyrazné poklesl, ale ¢asovy vyvoj nebyl zcela jednoznacny.

Pro srovnani, podle rozdéleni obchodu podle typt konkurence by byl podil obratu vytvoie-
ného v odvétvich Gspésné konkurujicich svym zbozim diky vysoké kvalité* o néco nizsi, ale
1 v tomto piipad¢ je patrny extrémni narast v poslednich dvou sledovanych letech. (Konkrétné
pro jednotlivé roky podily vyvozi téchto odvétvi na celkovém obratu €inily - vzestupné podle
let -12,0%, 10,7%, 13,2%, 21,4% a 22,0%)

Komoditni sloZeni ,vyvozuo kvality”

Specializace CR na vyvoz zbozi z vy§§iho segmentu kvality v jednotlivych letech potvrdila
vysledky z ¢asti rozdé€lujici odvétvi podle dominantniho typu konkurence. K odvétvim s nej-
vy$§im podilem na vyvozu kvality se stabilné fadila odvétvi z tiid silnicnich vozidel (SITC 78)
a strojli vSeobecné uzivanych v primyslu (SITC 74). Podil téchto tiid na celkovém obratu navic
béhem sledovanych let vyrazné vzrostl. V roce 1999 jesté tvofila vyznamny podil relativné
pracovné naro¢na odvétvi jako vyvoz dieva, skla ¢i textilni odvétvi, jejich podil na celkovém
vyvozu kvality ale do roku 2003 poklesl, praveé na tkor zejména odvétvi tiidy SITC 7. Ze so-
fistikovanych (high-tech) odvétvi se do kategorie vyvazejici kvalitu podle metody vertikalni
diferenciace tadila naptiklad odvétvi pfistroji k automatickému zpracovani dat a jejich dily
(SITC 752), ktera vSak byla v pfedchozi ¢asti charakterizovand Gspésnou cenovou konkuren-
ci. Tradi¢né si podil na vyvozu kvalitnich produktii (pfestoze byl mirn€ klesajici v posled-
nich letech) udrzela také néktera odvétvi zpracovavajici kovy (z SITC 69), nekovové nerosty
(z SITC 66) nebo tkaniny (z SITC 65).

# Pro sektor s pfevazujici konkurenci kvalitou, ve kterém jsou zaroveit RP(CR/EU).
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Tabulka 11: Vybrand odvétvi s nejvyssim podilem vyvozu kvality na celkovém obratu
CR/EU. P‘(X), P‘(M) znaci prumérnou kilogramovou cenu za 5 let

Popis (SITC kéd) Pé/(ll:g) l;‘/(k);) 1999 | 2000 | 2001 | 2002 | 2003
Motorova vozidla k dopraveé osob (7812) 5,8 8,1 6,1% | 6,1% | 6,1% | 6,0% | 5,7%
Sedadla, ptestavitelna na Iizka (8211) 4,0 7,1 1,6% | 1,4% | 1,5% | 1,7% | 1,6%
[zolované draty, kabely, elektrické vodice (7731) 6,4 7,4 - - - 1,9% | 1,9%
Dily a prislusenstvi motorovych vozidel (7843) 4,6 4.8 - - - 7,0% | 7,2%
Pfenosna zatizeni pro radiotelefon (7643) 175,9 | 353,9 - 1,2% - 1,0% | 1,3%

Pramen: CSU, viastni vypocty

Tabulka 11 ukazuje vybrana odvétvi, ktera vytvotila nejvyssi podily na vyvozech kvali-
ty z celkového obratu. Jasné z ni vyplyva velky vyznam odvétvi automobilového primyslu
v ¢eském ZO, nebot’ stabiln¢ jedny z nejvyssich hodnot téchto podill vytvari osobni motorova
vozidla (SITC 7812). K vyraznému nartstu vyvozi kvality v poslednich dvou sledovanych le-
tech prisp€la zejména 3 odvétvi, konkrétné SITC 7843, 7731 a 7643, ktera se podle relativnich
kilogramovych cen v pfedchozich letech tadila k niz§i nebo stejné tirovni kvality. Nejvyssi ki-
logramové ceny z téchto tii odvétvi byly dosazeny v odvétvi vyrabéjicim prenosna zatizeni pro
radiotelefonii (SITC 7643). Tento ptiklad ilustruje jak rozdily v kilogramovych cenach odrazeji
vysokou technologickou naro¢nost odvétvi. Zbyvajici odvétvi maji pomérné nizké kilogramo-
vé ceny.

Fakt, Ze nejvyssi podily vyvozi kvality jsou dosahovany prevazné odvétvimi s nizkymi ki-
logramovymi cenami s niz$i ptidanou hodnotou, charakterizuje do jisté miry pticiny rostoucich
vyvozi kvality. Ty jsou dany predev§im rostoucimi cenami odvétvi, ktera konkuruji kvalitou
vyvazeného zbozi, spiSe nez vyvozem zbozi s vysokymi kilogramovymi cenami. Z pohledu
zlepSovani kvality je toto pozitivni zjisténi, z pohledu struktury vyvozl vSak ukazuje na nizkou
specializaci na vyvoz zbozi s vysokou ptidanou hodnotou.

Nejvétsi podil na vyvozu kvality na celkovém obratu si v poslednich dvou letech ptipsaly
rizné komponenty motorovych vozidel (SITC 7843), které zvySily celkovy podil vyvazené
kvality o vice nez 7%. Vezmeme-li v uvahu fakt, ze celkovy obrat naptiklad v roce 2003 piesahl
56 mld. €, pak je takto vysoky podil z této hodnoty vytvotreny pouze timto odvétvim opravdu
velmi vysokym ¢islem. Pti podrobnéj$im zkoumani vyvoje v tomto odvétvi je vidét, Ze se ne-
jedna pouze o skokovy nariist ve vyvoznich cenéch, ale o jejich postupny rist, spolu s poklesem
cen dovoznich.

Tabulka 12: Kilogramové ceny vyvozu a dovozu SITC 7843 a jimi vytvoFend hodnota

bilance
1999 2000 2001 2002 2003
P(X) — €/kg 3,85 4,16 4,88 5,59 5,74
P(M) — €/kg 4,72 4,57 4,45 4,75 4,67
Bilance, mil. € 249 317 347 660 899

Pramen: CSU, viastni vipocty

Tyto vysledky je vSak potteba interpretovat s opatrnosti. Situace v tomto odvétvi bezpochyby
souvisi s vyvojem v automobilovém primyslu, ktery je pozitivni (alesponi v piipadé¢ osobnich
automobilll) a za vSechny roky naznacuje rostouci uspéSnou konkurenceschopnost diky vyssi
kvalité. Tento vyvoj m¢l pravdépodobné dopad i na rozvoj odvétvi s nim souvisejicich a proto
dochazi ke zlepSovani trovné kvality jejich produkce. Zdivodnénim vysoké hodnoty vyvozu
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pravé riznych komponentii mize byt i to, e CR dovazi do zemé jiz kvalitni zbozi, které se zde
mirné upravi a nasledné je vyvezeno za vyssi cenu. Dalsi interpretaci mize byt, Ze vlastnikem
hlavniho ¢eského vyrobce automobild je zahrani¢ni koncern, a ze tedy mize jit o rozdéleni ob-
chodnich a vyrobnich procest v ramci jediné firmy, a Ze rostouci konkurenceschopnost v kvali-
t& vyvazenych automobild je dana kvalitou v zahrani¢i vyrobenych a do Ceska dovezenych dilt
(prestoze tyto dily mohou pfedstavovat jen malou ¢ast koncového produktu).*

Komoditni sloZzeni ,,dovozu kvality”

U dovozii kvality je ve srovnani s vyvozy patrnych nékolik zasadnich rozdili. Tim prvnim je
jejich mnohem vyssi podil na celkovém obratu nez jaky tvoii vyvozy a zéroven vyrazné snizeni
tohoto podilu za sledované roky (Viz Tabulka 10). Dal$im poznatkem je, Ze u dovozi nedosahuji
podily jednotlivych odvétvi tak vysokych hodnot, tedy ze zde neexistuje silnd koncentrace do
jednoho pramyslu, ktera je patrnd u vyvozu (zejména do automobilového primyslu). To Ize inter-
pretovat tak, Ze vysoka mira poptavané kvality u mnoha druhii zboi je do CR stéle dovazena.

Tabulka 13: Vybrand odvétvi s nejvyssim podilem dovozu kvality na celkovém obratu

v

CR/EU. P‘(X), P‘(M) znaci prumérnou kilogramovou cenu za 5 let

3 3
Popis (SITC kéd) 1; /(k);) P€/(ll(\g ) 1999 | 2000 | 2001 | 2002 | 2003
Elektrické ptistroje pro napéti < 1000V- (7725) 18,7 28,3 1,8% | 1,8% | 1,7% | 1,7% | 1,7%
Clanky (baterie) a elektrické akumulatory (7781) 5,1 9,8 1,2% | 1,1% | 1,8% | 0,9% | 0,8%
Elektrické kondenzatory (7786) 44,6 793 | 1,2% | 1,3% | 0,8% | 0,5% | 0,4%
Digitalni procesorové jednotky (7523) 49,0 61,7 0,4% | 1,4% - 1,1% | 1,3%
gslgzr)omcke integrované obvody a mikrosoustavy 62.0 385.4 | 0.4% | 0.9% | 1.4% | 0.9% | 0.6%

Pramen: CSU, viastni vipocty

Dalsim zjisténim také je, ze kilogramové ceny kvalitnich dovozi, které predstavuji nejvyssi
podily na obratu, jsou vyrazn¢ vyssi ve srovnani s kilogramovymi cenami odvétvi s nejvys-
Simi podily u vyvozl. To znamend, Ze podil dovazené kvality je tak vysoky 1 z diivodu toho,
ze se jednd o zbozi s vyssi piidanou hodnotou. U dovozu tvofila nejvyssi podil dovazeného
kvalitniho zbozi pfevazné elektrotechnika, elektronika a technologicky zaméfend odvétvi, coz
ukazuje na nizkou specializaci (ve vy$§i urovni kvality) a konkurenceschopnost CR v téchto
oblastech. Tento druh zbozi CR sice vyvazi, nicméné za vyrazng niz§i ceny, nez za jaké obdob-
né komodity dovazi. To naznacuje, ze konkurenceschopnost ceskych vyvozi je dana nizSimi
naklady a ne kvalitou zboZi ani jeho vyspélejSim zpracovanim a technologickou naroc¢nosti. Je
pravdépodobné, ze vyvazené zbozi ma nizsi pridanou hodnotu a je nizsi kvality (ve srovnani
s dovazenym).

4 Ziskané vysledky se samoziejmé odvijeji i od metodiky sbéru dat a pouZité metody analyzy. Vzhledem k tomu, Ze hranice pro rozliseni
relativni urovné kvality byla zvolena +15%, bylo toto odvétvi v roce 1999 jesté fazeno v dovozech kvality a to vyznamnym podilem 5,5%,
v letech 2000 - 2001 byla kvalita na stejné tirovni a v letech 2002 - 2003 pfeslo do vyssiho segmentu kvality. Pfi pouziti metody typt kon-
kurence bylo v letech 1999-2001 toto odvétvi klasifikovano jako uspésné cenoveé konkurenceschopné a v poslednich dvou letech konkuren-
ceschopné diky vyssi kvalite.
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Regrese

Ovéfenim vysledki zavislosti vyvozl na relativnich kilogramovych cenach vyvozi a dovo-
z0 u odvétvi, kterd tvotila nejvyssi podily na vyvozech a dovozech kvality, se u nékolika z nich
podpotila ptedchozi zjisténi ohledné jejich konkurenceschopnosti kvalitou (resp. cenou). Kon-
krétni model ovétoval, zda i pfes rostouci pomér vyvoznich a dovoznich (kilogramovych) cen,
rostou vyvozy do EU.#

Tabulka 14: Odhady parametri modelu s jednou proménnou pro vybrand odvétvi SITC v

odhad 3
SITC Popis odvétvi proménné P-hodnota | t-statistika | R2
In(PX/PM)

7812 |Motorova vozidla k doprave osob -0,8392 0,0459 -2,14 0,1907
8211 [Sedadla, prestavitelna na lizka 1,3897 0,0005 4,11 0,4577
7843 |Dily a ptislusenstvi motorovych vozidel 1,7079 <.0001 6,6 0,6743
7643 |Pfenosna zafizeni pro radiotelefon 1,6966 0,0011 3,82 0,6936
7731 |{I1zolované draty, kabely, elektrické vodice 0,9916 0,011 2,82 0,3195
7725 |Elektrické ptistroje pro napéti < 1000V -0,5636 0,3475 -1,05 0,056
7781 |Clanky (baterie) a elektrické akumulatory -0,4959 0,5914 -0,55 0,0147
7786 |Elektrické kondenzatory 0,1546 0,3662 0,93 0,493
7523 |Digitalni procesorové jednotky -2,5894 0,0069 -3,03 0,5505
7764 |Elektronické integrované obvody a mikrosoustavy 0,0397 0,8881 0,14 0,5083

Pramen: CSU, viastni vypocty

Prvnim zavérem z tohoto testu je, ze rust hodnoty vyvozi u testovanych odvétvi zavisi i na
dalsich faktorech, kterymi mohou byt napt. ceny jinych souvisejicich komodit, HDP na hlavu,
investice do odvétvi apod. (viz koeficienty determinace (R2) modelu).

U odvétvi SITC 8211 (prestavitelna sedadla), SITC 7843 (dily a ptislusenstvi k motorovym
vozidlim) a SITC 7643 (pienosna zatizeni pro radiotelefon) se ukazuje, Ze rist indexu rela-
tivnich cen pozitivné ovliviiuje rist vyvozi. Odhady elasticit u vSech téchto odvétvi zaroven
vysly vétsi nez jedna, tedy pti 1%-nim ristu relativnich cen rostou exporty téchto odvétvi vice
nez proporcionalng. Je zfejmé, ze takova situace miiZze nastat v ptipad¢, Ze nartst relativni ceny
predstavuje zaroven i vyssi kvalitu (alohu zde mohou hrat také dalsi faktory, naptiklad cyklicka
poptavka v daném odvétvi). Pokud by byly vyvozy i dovozy stejné kvality a doSlo by pouze
ke zvySeni relativni ceny (napiiklad ristem vyvozni), pak by bylo v EU poptavano zbozi lev-
né&jsi a nikoliv vice ¢eskych vyvozi. Tento vysledek Ize tedy interpretovat tak, ze tato odvétvi
se prosazuji na evropském trhu diky konkurenci v kvalité, nebot’ ¢eské vyvozy jsou v EU vice
poptavané 1 pres jejich rostouci ceny.

Naopak u odvétvi 7523 (digitalni procesorové jednotky) vysel odhad regresniho koeficientu
zaporny. S rustem relativni ceny o 1% klesnou vyvozy podle tohoto odhadu vice nez dvojna-
sobné. Vyvozy tohoto odvétvi tedy rostou v piipadé poklesu relativnich cen coz ukazuje, Ze se
jedna o odvétvi, jehoz vyvozy jsou konkurenceschopné pouze diky jejich niz§im cendm a ne-
jedna se tedy o odvétvi, které by bylo konkurenceschopné v kvalité.

4 Pouzitim modelu: X=a(P(X)/P(M)) B, kde P(X),P(M) jsou cenové indexy vyvozi a dovozi a ,.kterym lze vysvétlit intenzitu ¢eskych exportt
do EU* (Viz Benacek et al. (2003), str. 14-16),. Po pfevedeni modelu na linearni v parametrech 1ze regresni koeficient 8 u vysvétlujici pro-
ménné P(X)/(P(M) piimo interpretovat jako elasticitu vyvozu vzhledem k indexu relativnich cen. Beta tedy fika, o kolik procent se zméni
vyvoz, pokud se index relativnich cen zméni o 1%.

47 Odhady jednotlivych elasticit metodou nejmensich &tverct (OLS) ukazaly téméf u vSech odvétvi na autokorelaci disturbanci (s vyjimkou
odvétvi 8211 a 7781), proto uvadim vysledky odhadl ziskané po zohlednéni tohoto faktu (U odvétvi 8211 a 7811 jsou odhady metodou OLS,
u ostatnich odvétvi jsou v tabulce uvedeny Yule Walker odhady).
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U ostatnich testovanych odvétvi (Viz Tabulka 14) nelze pomoci regresnich odhadii potvrdit
vliv zmény indexu relativnich cen na riist vyvozi a to vzhledem k nesignifikantnosti odhadnu-
tych parametri nebo vzhledem k nizkym hodnotam koeficientii determinace R2. Pouzity mo-
del v piipadé téchto odvétvi nevysvétluje data dobie a interpretace by neméla velky vyznam.
Signifikace odhadli miize byt ovlivnéna nizkym poctem pozorovani (22), ktera byla v modelu
pouzita. Nizky pocet pozorovani mize mit vliv na ziskané odhady a vypovidaci schopnost ce-
1ého modelu a pfi interpretaci vSech vysledkt je potfeba brat v uvahu, ze sledované obdobi je
kratké.

Srovndni cen éeskych vyvozui s evropskym promérem

Dosavadni analyza se zabyvala pouze urovni kvality ¢eskych dovozl z EU ve srovnani s vy-
vozy do EU. Vzhledem k pozitivnimu vyvoji v poslednich letech je déle jesté rozsSitena o ohod-
noceni urovn¢ kvality a technologické pozice ¢eskych vyvozi do EU ve srovnani s evropskym
primérem pro rok 2003 a pro nejvyznamné&j$i komoditni tiidy SITC 5 - 8.8

V odvétvich, kterd v ZO mezi CR a EU tsp&$né& konkurovala kvalitou, se &eské vyvozy pro-
sazovaly 1 pfes vyssi nez 15%-ni rozdily cen ve srovnani se vSemi evropskymi dovoznimi cena-
mi (horni segment kvality) ve 44 odvétvich z celkovych 666. Specializace v hornim segmentu
kvality se potvrdila zejména u tfid SITC 8 a 6, konkrétn¢€ u odévniho primyslu ¢i riiznych vy-
robkti ze skla a dieva. Z ttidy SITC 7 bylo na urovni vyssi kvality pouze n€kolik malo odvétvi,
mezi ta s nejvyssimi kilogramovymi cenami patiily dily ke kancelarskym strojam (SITC 7599)
nebo klimatizacni zatizeni (SITC 7415) a jiz zmitlovana odvétvi vyvazejici elektrické vodice
(SITC 7731) a elektricka zatizeni k zdzehu motoru (SITC 7783). Srovnatelnych kilogramovych
cen dosahovala v konkurenci kvalitou 1 dalsi odvétvi z téidy SITC 7, napiiklad dily k motoro-
vym vozidlim (SITC 7843), letadla jinak nespecifikovana (SITC 7928), psaci stroje a textové
procesory, ze stroji napiiklad ¢erpadla nebo kovoobrabéci stroje.

Nicméné zcela naopak dopadly vysledky u osobnich motorovych vozidel vyvazenych z CR,
ktera maji ve srovnani s cenami dosahovanymi u dovozi automobili do EU ze svéta vyrazné
nizsi kilogramové ceny. To Ize vysvétlit tim, Ze pfi ptivodnim srovnavani vyvoznich cen s do-
voznimi se jednalo o zcela jinou skupinu komodit. Ceska poptavka je ve velké mife uspokojo-
vana domaéci produkci a dovozy této kategorie z EU k nam jsou proto méné vyznamné v porov-
nani s celkovymi dovozy automobili do EU.

Nejmarkantnéjsi rozdily nasich cen ve srovnani s Evropou se ukdzaly byt u riznych druhii
chemikalii a 1éCiv, Casto presahujici evropsky primér vice nez desetindsobné. Vysoké ceny
téchto produktl byly ve vétSing pripadi divodem cenové nekonkurenceschopnosti.

V Tabulce 15 jsou uvedeny pro srovnani kilogramové ceny komodit, které v roce 2003 vy-
tvofily nejvyssi bilanci obchodu mezi CR a EU diky konkurenci v kvalité a rovnéZ porovnani
téchto cen s cenami dosazenymi u celkovych dovozii EU ve stejném odvétvi. Tabulka ukazuje
také hodnoty obchodni bilance mezi CR a EU a podily &eskych vyvozi téchto odvétvi na cel-
kovych dovozech EU daného odvétvi.

* Pomoci ukazatele RP(CR)k=P(X)CR,EU.k,2003/P(M)EU,k,2003, kde v ¢itateli je kilogramova cena komodity vyvazené z CR do EU a ve
jmenovateli je kilogramova cena dovozii Evropské unie z celého svéta. Zdrojem dat pro evropské importy ze svéta je UN COMTRADE.
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Tabulka 15: Srovndni kilogramovych cen vybranych komodit CR/EU a EU/SVET v roce 2003

Mgy znaci dovozy EU ze svéta, P(M) gy jejich kilogramové ceny

A P(Mjenz | PO | PO | X Gs | GRoes

€/kg €/kg €/kg % mil. €

Komplexni digitélni systém na zpracovani dat (7522) 61,0 34,5 53,7 9,10% 1175
Sedadla piestavitelna na lazka (8211) 4.3 8,7 4,7 5,98% 583
Izolované draty, kabely, a ost. elektrické vodice (7731) 6,0 8,2 6,6 5,81% 434
Digitalni procesorové jednotky (7523) 62,2 40,6 64,3 5,78% 511
Pfenosnd zafizeni pro radiotelefon apod. (7643) 185,5 6739 194,8 2,53% 364
Ostatni dily a ptislusenstvi motorovych vozidel (7843) 4,7 5,7 52 3,71% 899

Motorova vozidla k dopravé osob (7812) 6,4 8,3 10,1 1,53% 1297

Pramen: CSU, UN COMTRADE, viastni vypocty

Pouze tfi z odvétvi uvedenych v tabulce (SITC: 7731, 7643, 8211) dosahla na evropském
trhu o 15% vysSich cen nez je primér celkovych dovoznich cen EU. Radiokomunikaéni zatfizeni
se ukazuji byt jednim z odvétvi, ve kterém UspéSné konkurujeme kvalitou a to 1 ve srovnani se
svétovymidovozy do EU. Jizdiskutované dily k motorovym vozidlim mély ceny piiblizné stejné,
jejich kvalitu 1ze ve srovnani se svétem na ohodnotit jako stejné Girovni. Naopak z CR vyvéazené
osobni automobily jsou ve srovnani se svétovymi dovozy do EU té€sné pod hranici stejné tirovné
kvality. Nejvys$sim podilem se na evropskych dovozech podilelo odvétvi SITC 7522, které vsak
dosahovalo vyrazné nizSich kilogramovych cen ve srovnani s primérnymi dovoznimi cenami
EU; to opét potvrzuje cenovou konkurenceschopnost tohoto odvétvi.
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Laveér

Cilem vyzkumu, ktery se zabyva kvalitou ¢eskych vyvozi a dovozl v obchod€ s Evrop-
skou unii v letech 1999 az 2003, bylo zjistit, zda je vyrazny rist obratu zahrani¢niho obchodu
s témito zemémi dan rostouci konkurenceschopnosti ceskych vyvozct v kvalité¢ vyvazenych
produkti.

Analyza obchodu mezi Ceskou republikou a zemémi Evropské unie vychazi ze souboru
dat o fyzickych objemech a hodnotach vyvozl a dovozii pro 886 odvétvi definovanych jako
Ctyfmistné kategorie mezindrodni klasifikace zbozi SITC, Rev. 3, a to za pét sledovanych let
1999-2003. Jako prosttedku k empirické analyze jsou na dostupna data aplikovany metody
vyuzivajici ukazatel jednotkovych (kilogramovych) cen. Tyto ceny jako ukazatel mohou za da-
nych pfedpokladi aproximovat rozdily v kvalité obchodovaného zbozi, nebot’ vzhledem k je-
jich konstrukci odrazeji charakteristiky kvality produkti, pfidanou hodnotu i miru zpracovani
vyrobku. Z pouzitych metod (rozdé€leni na sektory podle dominujiciho typu konkurence) nebo
podle vertikalni diferenciace zbozi (ptedpokladajici rozdily v kvalité), vyplynulo n€kolik zavéra.

Dvoji mozna interpretace kilogramovych cen jako ukazatele ndkladu a kvality vedla k rozli-
Seni sledovanych odvétvi podle toho, zda v odvétvi prevliada konkurence cenou nebo kvalitou.

V obchodé se zemémi EU se prosazuje vétSina odvétvi na zdkladé cenové konkurence.
Z pohledu dosahovanych hodnot obchodni bilance je tato konkurence ze strany ¢eskych vyvozi
v obchodé s EU ptevazné€ uspésna. Nizsi vyvozni ceny jsou stabilné pti¢inou konkurenceschop-
nosti zejména odvétvi tiidy SITC 6 (trzni vyrobky tfidéné hlavné podle materialu), v letech
2002 a 2003 zvysila bilanci obchodu diky Gspésné cenové konkurenceschopnosti také odvétvi
ttidy SITC 7 (stroje a dopravni prostredky).

Zatimco nejvetsi pocet odvetvi konkuruje v obchodé s EU cenové, za sledované roky doslo
k nejvyssimu zvySeni pravé u odvétvi, kterd se v obchodé s EU prosazuji i pies jejich vyssi
vyvozni ceny ve srovnani s dovoznimi, coz vypovida o jejich rostouci konkurenceschopnosti
diky relativné vyssi kvalité obchodovaného zbozi. O jejich uspésnosti svéd¢i i rostouci hod-
noty kladné obchodni bilance CR v obchodé s EU zejména diky zvyseni bilance vytvorené
konkurenci kvalitou. Na zaklad€ analyzy podrobnych dat se také ukazalo, Ze k naristu konku-
renceschopnosti kvalitou dochdzi zejména u tfidy strojit a dopravnich prostiedkt (SITC 7). Do
této tiidy se zaroven nejvice koncentruji &eské vyvozy, z nichZ nejvyznamngjii je pro CR ne-
pochybn¢ automobilovy primysl. Nové zahrani¢ni investice do tohoto primyslu, které nejsou
jesté zobrazeny v datech pouzitych pro analyzu, mohou jesté ddle podpofit rozvoj a konkuren-
ceschopnost ¢eskych vyvozi.

Vedle dominujiciho automobilového prumyslu maji velky podil na vyvozech konkurujicich
kvalitou odvétvi s pomérné nizkymi kilogramovymi cenami. Vysoké podily mezi ¢eskymi vy-
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vozy kvalitniho zbozi predstavuji rizné soucastky a dily k jinym komoditam. Posledn€ zmifio-
vané jsou charakteristické pomérn¢ nizkymi kilogramovymi cenami, nebot’ tato odvétvi jsou
méné narocnad na vyrobu, moderni technologie a kvalifikovanou pracovni silu. Mira pfidané
hodnoty u téchto odvétvi je nizsi, nez u téch, kterd vyrabi a vyvazi findlni produkty. Vyznam-
n¢ rostouci objemy obchodl a rostouci vyvozni ceny u téchto odvétvi (které velmi pozitivné
ovliviiuji hodnoty obchodni bilance) naznacuji, Ze dochéazi ke zvySovani kvality v ramci téchto
odvétvi.

Mezi Ceskymi vyvozy se objevuji nékterd velmi Gspésna odvétvi s vyrazné vysokymi kilo-
gramovymi cenami (a vysokou pfidanou hodnotou), které odrazeji jejich naro¢nost na moderni
technologie a kvalifikovanost. Zastoupeni téchto sofistikovanych odvétvi mezi vyvozy konku-
renceschopnymi kvalitou je v§ak pomérné malé. U pievazné vétSiny z nich prevlada konkuren-
ceschopnost diky niz§im nakladiim, na coz poukazuji jimi dosahované vyrazné niz§i vyvoz-
ni ceny ve srovnani s dovoznimi. Ve vétSing piipadu se zde tedy pravdépodobné jedna spise
o mechanické zpracovani nez o rozvoj a investice do téchto odvétvi. Pfechod k sofistikovanym
odvétvim (napt. IT) tedy v CR existuje, nicméné v jejich ramci prozatim na Grovni nizsi kvality
a nizsi technologické vyspélosti.

Z tohoto vyplyva, ze konkurenceschopnost kvality ¢eskych vyvozi se zatim zlepSuje v jiz
zavedenych odvétvich. Prechod k technologicky naro¢néjsim odvétvim se objevuje, prozatim
vS8ak jsou na urovni niz8i kvality. S tim také souvisi to, Ze odvétvi naro¢néj$i na technologické
zpracovani a vyvoj, charakterizovana vy$simi kilogramovymi cenami a vyssi ptidanou hodno-
tou, piedstavuji vyznamné podily dovazené kvality.

Zdavodnéni rostouci konkurenceschopnosti kvalitou v nejsilnéji zastoupenych odvétvich
se nabizi n€kolik. Vzhledem k tomu, ze se projevuje v odvétvich angazujicich se v obchod¢
s vertikalné diferencovanym zbozim, bezpochyby zde existuje tlak k rostouci kvalité tohoto
zbozi na Ceské vyvozce ze strany EU. Dal§im moznym vysvétlenim je, ze rostouci vyrobni
naklady pro ¢eské firmy jiz neumoznuji v nékterych odvétvich konkurovat jinym levnéjSim
ekonomikdm prosazujicim se na evropském trhu. Na to poukazuje i zhorSeni bilance vytvorené
neuspéSnou cenovou konkurenci. V zajmu udrzeni si podilu na trhu se tedy vyvozci vice speci-
alizuji na konkurenci citlivou na kvalitu. Vyssi relativni ceny vyvozi v téchto odvétvich mohou
naznacovat, Ze vyroba se posunuje od vyuzivani pouze ,,levné prace* smeérem ke zvySovani
produktivity pomoci technologicky naro¢néjsich procest.

V obchodé mezi CR s EU se dale ukazalo, Ze pomér mezi vyvazenym kvalitnim a dovaze-
nym kvalitnim zbozim (méfeno podily z celkového obratu) je nevyrovnany. CR stale vyvazi
mnohem niZsi podil relativné kvalitniho zbozi, nez jaky na domaci trh dovazi. Nejvyssi podily
na vyvozech kvality v rdmci obchodu s vertikalng diferencovanym zbozim se zaroven silné
koncentruji do pomérné¢ malého poctu odvétvi. V letech 2002 a 2003 vSak vyvoz kvalitniho
zbozi zaznamenal vyznamny narast pfi soucasném poklesu dovazené kvality. Pokles dovozl
kvality je mozné vzhledem k metod¢ vypoctu interpretovat tak, ze se snizuje pocet odvétvi,
jejichz kilogramové ceny dovozi jsou o vice nez 15% vyssi nez kilogramové ceny vyvozi a vy-
vozni ceny nékterych odvétvi (kterd tvotila vysoky podil na celkovém obratu) rostly rychleji
nez dovozni ceny téchto odvétvi. Dovozy kvality jsou vice orientovany na vyspélejsi a fekné-
me technologicky naro¢néjsi zbozi, zejména elektroniku. Zpravidla jde o odvétvi dosahujicich
vyssich kilogramovych cen.
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Posledni publikovana data o vyvoji zahrani¢niho obchodu ukdazala, ze ,,za poslednich dva-
nact mésica, které byly prvnim rokem ¢&lenstvi Ceské republiky v EU, se v porovnani s pied-
chozimi dvanacti mésici zvysil vyvoz o 23,8 % a dovoz o 17,5%“* S ohledem na vysledky
analyz provedenych v této praci je velmi pravdépodobné, Ze tento vyvoj je dan pokracujicim
zlepSovanim se konkurenceschopnosti ¢eskych vyvozi jejich kvalitou.

Analyza ¢eskych vyvozi a dovozii kvality na zaklad¢ kilogramovych cen ukazuje na pozi-
tivni dopad konkurence v kvalit¢ na ekonomicky rist, projevujici se na rostoucich hodnotach
dosahovaného obratu. Jednd se o zhodnoceni pouze z pohledu dosahovanych cen v zahranic-
nim obchodé, nicméné to, Ze se z tohoto pohledu zvysuje konkurenceschopnost v kvalité Ces-
kych vyvozi, je pozitivnim zjisténim. Pro dosazeni vysoké urovné ekonomické vyspélosti je
dilezité, aby podstatou ristu bylo 1 nadale zvySovani technologické trovné. Dosazené uspéchy
naznacuji, ze se situace v tomto sméru miize i nadale zlepSovat. Stale existujici znac¢né rozdily
mezi urovni kvality ¢eského a evropského zboZi nabizeji Siroky prostor k dal§imu zvySovani
kvality. Moznosti ke zlepSovani se nabizeji zejména v sofistikovanych odvétvich, u nichz lze
predpokladat zvySovani jejich podilu na svétovych trzich. NejptiznivéjSim zjisténim z prove-
denych analyz je zejména to, Ze CeSti vyvozci se stale vice prosazuji na svétovych trzich diky
vyssi kvalité jejich zbozi.

# CSU, http://www.czso.cz/csu/csu.nsf/informace/cvzo060305.doc
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PRILOHA o
Zdrojem dat vSech nasledujicich tabulek je CSU a vlastni vypocty

Tabulka P1: Podil EU-15 na zahraniénim obchodé CR, udaje v % (X, M celkem =100)

1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003
Dovoz (M) 56,2 59,5 61,0 62,4 61,8 63,5 64,2 62,0 61,8 60,2 59,2
Vyvoz (X) 52,7 58,7 60,5 58,6 59,8 64,0 69,2 68,6 68,9 68,4 69,8
Tabulka P2: Pocet odvétvi a jimi vytvoFend obchodni bilance (mil.€) podle tiid SITC, CR/ EU
I. Konkurence kvalitou
Rok SITC tiida SITC 8 SITC 7 SITC 6 SITC 5 SITC 0-4 CELKEM
1999 Pocet odvétvi 36 15 12 7 17 87
Bilance 716 1570 278 34 220 2 817
2000 Pocet odvétvi 43 17 10 8 21 99
Bilance 795 2328 282 123 276 3 803
2001 Pocet odvétvi 31 18 14 7 22 92
Bilance 836 3718 347 29 299 5230
Pocet odvétvi 40 24 10 4 18 96
2002 Bilance 1193 3 468 224 15 213 5112
2003 Pocet odvétvi 39 25 18 4 20 106
Bilance 1145 4 080 392 64 421 6103
II. Cenova konkurence — tispé$na
Rok SITC tiida SITC 8 SITC 7 SITC 6 SITC 5 SITC 0-4 CELKEM
1999 Pocet odvétvi 59 95 103 30 75 362
Bilance 338 657 1476 219 729 3418
Pocet odvétvi 53 93 106 27 66 345
2000 Bilance 460 806 1717 215 782 3 981
Pocet odvétvi 67 88 100 30 67 352
2001 Bilance 370 491 1718 261 772 3613
2002 Pocet odvétvi 55 85 101 24 77 342
Bilance 86 2 305 1951 197 865 5404
Pocet odvétvi 59 87 91 29 70 336
2003 Bilance 276 2 641 2037 64 735 5750
III. Cenova konkurence — netspésna
Rok SITC tiida SITC 8 SITC 7 SITC 6 SITC 5 SITC 0-4 CELKEM
Pocet odvétvi 16 18 41 40 57 172
1999 Bilance -67 -176 -378 -493 -314 -1 429
Pocet odvétvi 11 23 39 39 67 179
2000 Bilance -28 -814 -555 -480 -635 -2512
P Pocet odvétvi 18 31 45 44 71 209
Bilance -46 -492 -663 -697 -397 -2 294
Pocet odvétvi 21 33 51 48 59 212
2002 Bilance 21 -708 -720 -763 -377 -2 588
Pocet odvétvi 21 29 44 41 67 202
2003 Bilance -80 -359 =726 -628 -467 -2 260
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Tabulka P3: Seznam odvétvi zahrnutych do priuméri v tabulce 7

7812, 8211, 7731,
2474, 6652, 7415,
8215, 7239, 7422,
6548

6996, 7843, 2482,
6911, 3212, 7163,
7781, 8110, 7783,
6762

5334, 6413, 6741,
0989, 5422, 7712,
5421, 7751, 7752,
7522

5429, 643, 7284,
3341, 7832, 5822,
5989, 8939, 7132,
6573

7812, 8211, 7731,
7783, 7415, 7422,
6652, 5111, 7239,

2823

7843, 6996, 7611,
6911, 2482, 7781,
7163, 8110, 3212,

7919

7643, 3341, 7132,
5334, 6741, 6413,
0989, 7712, 6824,

7751

5429, 284, 7832,
7649, 8939, 5822,
6573, 5989, 7728,

7821

7812, 7611,
7843, 7731,
7422, 7599,
7239

7522, 6996,
6911, 7163,
2482, 8110,
8215

7821, 5334,
6413, 5422,
5542, 7751,
7441

5429, 7284,
7643, 3341,
7649, 6573,

5989

8211,
7783,

7415, | 71

7641,
3212,
5111,

6741,
7761,
5821,

7132,
7832,
5822,

7812, 7843, 8211,
7731, 7422, 7415,

39,7599, 8110,
7169

7522, 7611, 7523,
7783, 6996, 6251,
7163, 6911, 3212,

2482

7821, 5334, 6741,
6413, 5422, 7761,
5542, 7751, 5821,

7441

5429, 7284, 7832,
6573, 7132, 5822,
5989, 6942, 5751,

6842

7812, 7843, 8211,
7731, 7422, 7783,
7599, 7139, 7415,
2474

7522, 7523, 6996,
7163, 7611, 6911,
6251, 2482, 3212,
6647

7821, 6741, 5334,
6413, 5422, 3341,
7761, 5542, 0819,
7751

5429, 7284, 8939,

6573, 5822, 7832,

7132, 6842, 6942,
5743

Tabulka P4: Pocet odvétvi a jimi vytvoFeny obrat (mil.€) podle jednotlivych typii obchodnich toki
(CR/EU), podily v procentech, na poctu sledovanych odvétvi a celkovém obrat

Odvétvi Obrat Odvétvi Obrat Obrat celkem
664 29110 222 4 486 33595
Podil 74,94% 86,65% 25,06% 13,35%
Pocet 652 37411 234 5398 42 810
Podil 73,59% 87,39% 26,41% 12,61%
Pocet 652 44 409 234 6331 50 740
Podil 73,59% 87,52% 26,41% 12,48%
Pocet 663 46 518 223 6 578 53095
Podil 74,83% 87,61% 25,17% 12,39%
Pocet 668 49 060 218 7058 56 119
75,40% 87,42% 24,60% 12,58%

Odvétvi Obrat Odvétvi
Pocdet 556 23709 108 5401
Podil 62,75% 70,57% 12,2% 16,1%
Pocet 505 27 381 147 10 029
Podil 57,00% 63,96% 16,6% 23,4%
Pocet 538 34250 114 10 159
Podil 60,72% 67,50% 12,9% 20,0%
Pocet 533 37578 130 8940
Podil 60,16% 70,77% 14,7% 16,8%
Pocet 535 39 625 133 9435
Podil 60,38% 70,61% 15,0% 16,8%
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Tabulka P5: Obrat (mil.€) jednotlivych tiid SITC podle typii obchodnich tokii (CR-EU)

Obousmérny obchod - CR/EU
Rok SITC tiida SITC 8 SITC 7 SITC 6 SITC 5 SITC 0-4
Obrat (mil. €) 4101 14 532 7 320 1872 1285
1999 | % z obratu obousmérného 14,1% 49,9% 25,1% 6,4% 4,4%
% z celkového obratu 12,2% 43,3% 21,8% 5,6% 3,8%
Obrat (mil. €) 4758 19 668 9097 2 241 1 648
2000 | % z obratu obousmérného 12,7% 52,6% 24,3% 6,0% 4,4%
% z celkového obratu 11,1% 45,9% 21,2% 5,2% 3,8%
Obrat (mil. €) 5543 24 020 10 353 2 587 1 906
2001 | % z obratu obousmérného 12,5% 54,1% 23,3% 5,8% 4,3%
% z celkového obratu 10,9% 47,3% 20,4% 5,1% 3,8%
Obrat (mil. €) 5955 24 538 11138 2 682 2206
2002 | % z obratu obousmérného 12,8% 52,7% 23,9% 5,8% 4,7%
% z celkového obratu 11,2% 46,2% 21,0% 5,1% 4.2%
Obrat (mil. €) 6 346 26204 11428 2 859 2224
2003 | % z obratu obousmérného 12,9% 53,4% 23,3% 5,8% 4,5%
% z celkového obratu 11,3% 46,7% 20,4% 5,1% 4,0%
Jednosmérny obchod — CR/EU
Rok SITC tiida SITC 8 SITC 7 SITC 6 SITC 5 SITC 0-4
Obrat (mil. €) 344 769 746 1251 1377
1999 | % z obratu jednosmérného 7,7% 17,1% 16,6% 27,9% 30,7%
% z celkového obratu 1,0% 2,3% 2,2% 3,7% 4,1%
Obrat (mil. €) 392 794 1 046 1567 1 600
2000 | % z obratu jednosmérného 7,3% 14,7% 19,4% 29,0% 29,6%
% z celkového obratu 0,9% 1,9% 2,4% 3,7% 3,7%
Obrat (mil. €) 410 1642 1067 1628 1583
2001 | % z obratu jednosmérného 6,5% 25,9% 16,9% 25,7% 25,0%
% z celkového obratu 0,8% 3,2% 2,1% 3,2% 3,1%
Obrat (mil. €) 390 2077 991 1797 1322
2002 | % z obratu jednosmérného 5,9% 31,6% 15,1% 27,3% 20,1%
% z celkového obratu 0,7% 3,9% 1,9% 3,4% 2,5%
Obrat (mil. €) 344 2178 1116 1987 1434
2003 | % z obratu jednosmérného 4,9% 30,9% 15,8% 28,1% 20,3%
% z celkového obratu 0,6% 3,9% 2,0% 3,5% 2,6%
Obousmérny obchod s vertikalng diferencovanym zbozim CR/EU
Rok SITC tiida SITC 8 SITC 7 SITC 6 SITC 5 SITC 0-4
Obrat (mil. €) 2 869 11 967 6 246 1 690 937
1999 | % z obratu vertikalné difer. 12,1% 50,5% 26,3% 7,1% 4,0%
% z celkového obratu 8,5% 35,6% 18,6% 5,0% 2,8%
Obrat (mil. €) 3477 13 159 7 841 1877 1027
2000 | % z obratu vertikaln¢ difer. 12,7% 48,1% 28,6% 6,9% 3,8%
% z celkového obratu 8,1% 30,7% 18,3% 4,4% 2,4%
Obrat (mil. €) 4131 17 526 9 045 2329 1218
2001 | % z obratu vertikalné difer. 12,1% 51,2% 26,4% 6,8% 3,6%
% z celkového obratu 8,1% 34,5% 17,8% 4,6% 2,4%
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Obousmérny obchod s vertikalné diferencovanym zbozim CR/EU, pokrag.
Obrat (mil. €) 4789 20 324 8459 2 485 1520
2002 | % z obratu vertikalné difer. 12,7% 54,1% 22,5% 6,6% 4,0%
% z celkového obratu 9,0% 38,3% 15,9% 4,7% 2,9%
Obrat (mil. €) 4 684 22 408 8497 2 428 1 608
2003 | % z obratu vertikalné difer. 11,8% 56,5% 21,4% 6,1% 4,1%
% z celkového obratu 8,3% 39,9% 15,1% 4,3% 2,9%
Obousmérny obchod s horizontalng diferencovanym zbozim, CR/EU
Rok SITC tiida SITC 8 SITC 7 SITC 6 SITC 5 SITC 0-4
Obrat (mil. €) 1232 2 564 1075 182 348
1999 | % z obratu horizontalng difer. 22,8% 47,5% 19,9% 3,4% 6,4%
% z celkového obratu 3,7% 7,6% 3,2% 0,5% 1,0%
Obrat (mil. €) 1281 6 509 1256 363 620
2000 | % z obratu horizontalné difer. 12,8% 64,9% 12,5% 3,6% 6,2%
% z celkového obratu 3,0% 15,2% 2,9% 0,8% 1,4%
Obrat (mil. €) 1281 6493 1308 257 688
2001 | % z obratu horizontaInég difer. 12,6% 63,9% 12,9% 2,5% 6,8%
% z celkového obratu 2,5% 12,8% 2,6% 0,5% 1,4%
Obrat (mil. €) 1165 4214 2679 197 685
2002 | % z obratu horizontaIng difer. 13,0% 47,1% 30,0% 2,2% 7,7%
% z celkového obratu 2,2% 7,9% 5,0% 0,4% 1,3%
Obrat (mil. €) 1 661 3796 2 931 431 615
2003 | % z obratu horizontalng& difer. 17,6% 40,2% 31,1% 4,6% 6,5%
% z celkového obratu 3,0% 6,8% 5,2% 0,8% 1,1%

SEZNAM POUZITYCH ZKRATEK A POJMU

CR Ceska republika

CSU Cesky statisticky trad

EU Evropska unie, rozumi se EU-15, pfed rozsifenim v roce 2004

€ Euro, ména zemi Evropské ménové unie

HDP hruby domaci produkt

1T Intra-industry trade = vnitroodvétvovy obchod

M dovoz

OSN/ UN Organizace spojenych narodl /United Nations

R&D Research & Development = vyzkum & vyvoj

SITC Standard International Trade Classification = Mezinarodni Kklasifikace

statistiky zahrani¢niho obchodu publikované OSN. SITC je 5-ti uroviiova
hierarchicky strukturovana klasifikace zbozi, pfifazujici kazdému produktu
¢iselny kod. SITC Rev.3 je jeji posledni revizi.
UN COMTRADE  UN Commodity Trade Statistics Database = statisticka databaze
zahrani¢niho
obchodu OSN
X Vyvoz
70 Zahrani¢ni obchod
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